Ausgleichsanspruch: Auskunft,
wem Auskunft gebuhrt
Zum Urteil des OLG Muinchen vom 10. 6. 2009, Az. 7 U 4522/08

Jiirgen Evers und Britta Oberst, beide Bremen

Lehnt es der Unternehmer entgegen an-
erkannter Usancen ab, den Ausgleich des Ver-
treters nach den ,,Grundsétzen® zu berechnen,
gerit der Vertreter in die Bredouille, die aus-
gleichspflichtigen Bestandsvertrige miihe-
voll darlegen zu miissen. Das OLG Miinchen
sorgt fiir Convenience. Es riumt dem Vertre-
ter zur Vorbereitung des Ausgleichs erstmals
einen Auskunftsanspruch ein, der bis zum
Beginn der Zusammenarbeit zuriickreicht.
Aber auch sonst birgt die Entscheidung Uber-
raschendes.

In dem vom OLG Miinchen entschiede-
nen Streitfall begehrte ein Versicherungsver-
treter einen Ausgleichsanspruch nach Mag-
gabe der ,,Grundsitze Leben®. Aus dem ihm
vom Unternehmer erteilten Buchauszug ging
nicht die Versicherungssumme der dynami-
schen Lebens- und Rentenversicherungsver-
triage hervor, die er und die ihm zugeordne-
ten unechten Untervertreter wahrend der Ver-
tragslaufzeit von fast neun Jahren vermittelt
hatten. Der Vertreter nahm den Unternehmer
auf Erteilung einer entsprechenden Auskunft
in Anspruch, um seinen ausgleichspflichtigen
Bestand zu beziffern.

Das Landgericht hatte dem Begehren statt-
gegeben. Hiergegen legte der Unternehmer
Berufung ein. Er machte geltend, dass ein et-
waiger Auskunftsanspruch verjahrt und nicht
ordnungsgemif innerhalb eines Jahres nach
Vertragsbeendigung angemeldet worden sei.
Uberhaupt sei ein Ausgleichsanspruch auch
aus anderen Griinden ausgeschlossen. So ha-
be der Vertreter fiir die von ihm vermittelten
Lebensversicherungen eine erhéhte Erstprovi-
sion erhalten. Damit seien kiinftige Erhohun-
gen der Lebensversicherungen bereits abgegol-
ten. Es fehle folglich an den fiir die Entstehung
eines Ausgleichsanspruchs erforderlichen Pro-
visionsverlusten infolge der Vertragsbeendi-
gung. Aulerdem seien Rentenversicherungen
durch die ,Grundsitze Leben® nicht erfasst
und demgemaf3 nicht ausgleichspflichtig, weil
es sich nicht um dynamische Lebensversiche-
rungen handele.

Weiterhin sei der Ausgleichsanspruch aus-
geschlossen, weil der Vertreter wihrend der
Kiindigungsfrist fiir ein Konkurrenzunter-
nehmen titig geworden sei. Im Ubrigen habe
der Vermittler keinen Anspruch auf Auskunft
tiber die von den ihm zugeordneten unechten
Untervertretern vermittelten Versicherungen.
Das OLG wies die Einwendungen des Unter-
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nehmers iiberwiegend zuriick. Nach § 242
BGB konne der Vertreter Auskunft verlangen.
Er sei {iber das Bestehen und den Umfang sei-
nes Rechts auf Ausgleich im Ungewissen, wih-
rend der Unternehmer die zur Beseitigung
der Ungewissheit erforderlichen Auskiinfte
unschwer geben kénne. Dies ergebe sich da-
raus, dass der Vertreter nach dem Vertreter-
vertrag bei Vertragsende samtliche Unterlagen
herausgegeben habe und ihm die Anfertigung
von Kopien untersagt gewesen sei. Die bei ihm
verbliebenen Provisionsabrechnungen wiesen
weder die eigentliche Lebensversicherungs-
summe noch deren Erhéhung aus.

Auskunftsanspruch verjahrt
mit dem Ausgleichsanspruch

Der Ausgleichsanspruch, zu dessen Vor-
bereitung der Auskunftsanspruch diene, sei
auch nicht verjahrt. Die Verjahrung fiir den
Auskunftsanspruch zur Vorbereitung des Aus-
gleichs beginne mit seiner Durchsetzbarkeit
und somit mit Filligkeit des Ausgleichsan-
spruchs. Der Vertreter habe den Anspruch auch
ordnungsgemifl angemeldet. Hierzu geniige
jede hinreichend deutliche schriftliche oder
miindliche Erklarung, aus welcher der Unter-
nehmer entnehmen konne, dass ein Ausgleich
verlangt werde, beispielsweise auch in einem
Schriftsatz bei einem Prozess.

Der Ausgleichsanspruch entfalle nicht auf-
grund der Vergiitung einer erhdhten Erstprovi-
sion an den Vermittler. Aus den vertraglichen
Regelungen ergebe sich nicht, dass die erhéhte
Erstprovision gezahlt worden sei, um hierdurch
den durch kiinftige Erh6hungen fortwirken-
den Vermittlungserfolg vereinbarungsgemaf
voll abzugelten. Im Gegenteil sei vorgesehen,
dass neben der einmaligen Abschlussprovisi-
on bei nachhaltiger Kundenbetreuung weite-
re Provisionszahlungen maéglich seien, deren
Hohe sich nach dem maf3geblichen Provisions-
satz zum Zeitpunkt der erstmaligen Verpro-
visionierung des vermittelten Vertrags richte.
Diese weiteren Provisionen wiirden nach dem
Vertretervertrag ,aus der Vermittlung eines
Vertrags“ bezahlt, etwa , fiir auftragsgemaf}
vorgenommene automatische Erhéhung von
Beitrag und Versicherungsleistung, nachlau-
fende ratierliche Provisionen nach Prdmien
oder Beitragseingang®. Auch habe der Unter-
nehmer iiber Dynamikprovisionen abgerech-
net und sie dem Vertreter ausbezahlt.

Der Anspruch des Vertreters sei auch nicht
nach § 89 b Abs. 3 Nr. 2 HGB ausgeschlossen.
Dies wére nur der Fall, wenn der Unternehmer
das Vertragsverhiltnis aus wichtigem Grund
wegen schuldhaften Verhaltens des Vertre-
ters gekiindigt hatte. Kiindigungserkldrung
und Kiindigungsgrund miissten dabei kumu-
lativ vorliegen.

Fehlende Darlegung des
Wettbewerbsverstofies

Der Unternehmer habe bei der Erklarung
der Kiindigung aber keine Wettbewerbsakti-
vititen des Vertreters dargelegt. Im Ubrigen
wiirden angebliche Abwerbebemiihungen des
Vertreters fiir den Ausschluss des Ausgleichs
auch deshalb nicht ausreichen, weil der Un-
ternehmer sich nicht auf einen Verstof§ gegen
das Wettbewerbsverbot berufen konne. Nach
§ 86 a HGB gehore es zu seinen Pflichten, den
Vertreter in seiner Arbeit zu unterstiitzen
und auf ihn Riicksicht zu nehmen. Schneide
er den Vertreter wie geschehen aber von Da-
tenverarbeitungssystemen ab, verhalte er sich
selbst treuwidrig und konne sich nicht auf ei-
ne Pflichtverletzung des anderen Vertreters,
die aufgrund dieses treuwidrigen Verhaltens
erfolge, berufen.

Die Auskunft zur Vorbereitung des Aus-
gleichsanspruchs habe sich auch auf Angaben
zuden vom Vertreter vermittelten Rentenver-
sicherungen zu erstrecken. Diese wiirden vom
Geltungsbereich der ,,Grundsitze Leben“ um-
fasst, auch wenn sie nicht wortlich erwahnt
wiirden. Die Auslegung der ,,Grundsitze Le-
ben“ zeige, dass der Begriff ,,Lebensversiche-
rung® verschiedene Interpretationen zulasse
und insoweit nicht ausschliefllich auf eine Ver-
sicherung des Todesfalls bzw. des ,,Erlebens-
falls“ beschrankt sei. Hierfiir spreche auch,
dass die Versicherungswirtschaft selbst den
Begriff der Lebensversicherung offenbar in
weiterem Sinne verstehe, beispielsweise in den
Tariferlduterungen oder Schliisselverzeichnis-
sen namhafter Lebensversicherer. Beide Versi-
cherungstypen seien zudem vergleichbar. Wie
bei der Lebensversicherung sparten Kunden
auch bei der Rentenversicherung iiber einen
festgelegten Zeitraum das Kapital in Raten an.
Am Ende der Laufzeit hatten Rentenversicher-
te in der Regel die Wahl zwischen Leistungen
in Gestalt einer Leibrente oder einer Kapital-
abfindung. Der Unterschied zu einer Lebens-
versicherung bestehe in letzterem Fall aus-
schliefllich darin, dass die Rentenpolice kei-
nen Todesfallschutz umfasse. Fiir das weite
Begriffsverstandnis spreche weiter, dass sich
die in Nr. 2 von Geltungsbereich der ,,Grund-
sdtze Leben“ genannten Ausnahmen nicht aus-
driicklich auf ,Lebens“-versicherungen bezie-
hen wiirden. Der Auskunftsanspruch bestehe



allerdings nicht hinsichtlich der Lebens- und
Rentenversicherungsvertrige, welche Unter-
vertreter vermittelt haben, die der Vertreter
akquiriert, geschult und betreut hatte.

Auskunftsanspruch exklusive
Untervertretervertrage

Nach den ,,Grundsitzen Leben® besitze
der Vertreter den Provisionsanspruch ledig-
lich fiir von ihm selbst vermittelte Versiche-
rungsvertrige. Der Vertreter habe nicht dar-
gelegt, dass die von der Rechtsprechung vor-
genommene Ausdehnung des Erfordernisses
der Vermittlungstitigkeit auf die ,,Grundsit-
ze Leben Anwendung finde.

Der Entscheidung kann in weiten Teilen
nicht gefolgt werden. Ein Auskunftsanspruch
ist nicht schon dann gegeben, wenn der Ver-
treter nach dem Vertretervertrag verpflichtet
ist, erhaltene Unterlagen herauszugeben. Er-
forderlich ist vielmehr, dass der Vertreter dar-
legt, anhand seiner Unterlagen, insbesondere
seinen Abrechnungen und seinen Antragsko-

pien, nicht in der Lage zu sein, den ausgleichs-
fahigen Bestand im Zeitpunkt der Vertrags-
beendigung darzulegen. Feststellungen dazu
hat der Senat nicht getroffen. Die Tatsache,
dass der Buchauszug nur die letzten Jahre vor
Vertragsbeendigung abbildet ist unschadlich,
weil eine Dynamikoption regelmifiig entfillt,
wenn der Versicherungsnehmer sie zweimal
nacheinander nicht ausgeiibt hat. Abweichen-
de tatsichliche Feststellungen hat der Senat
nicht getroffen.

Im Ergebnis richtig ist, dass auch dynami-
sche Rentenversicherungen von den ,,Grund-
sitzen Leben“ umfasst sind. Rentenversiche-
rungen sind Lebensversicherungeni.S. der Vor-
schriften des 5. Kapitels des VVG. Als Allge-
meine Geschaftsbedingungen sind die ,,Grund-
sdtze“in jedem Fall gemafl § 305 ¢ Abs. 2 BGB
zugunsten des Vertreters auszulegen. Der
Ansicht des OLG, Differenzprovisionen seien
nach den ,,Grundsitzen Leben® nicht zu be-
riicksichtigen, kann nicht zugestimmt wer-
den. Dem unechten Hauptvertreter werden die
Abschliisse der ihm nachgeordneten Vermitt-

Vertrieb und Auf3endienst

ler zugerechnet. In der Rechtsprechung ist an-
erkannt, dass der Begriff , Vermitteln“i.S. des
§ 84 Abs. 1 HGB in wirtschaftlicher Betrach-
tungsweise auszulegen ist. Daher sind Vertre-
ter als nach § 89 b HGB ausgleichsberechtigt
anzusehen, sofern die Zusammenarbeit mit
den Untervertretern bei wirtschaftlicher Be-
trachtungsweise dem Zweck dient, die Ver-
mittlung und den Abschluss von Geschiften
mittelbar wesentlich zu férdern. Demgemaf
hat der Vertreter differenzprovisionspflichtige
Geschifte seiner Untervertreter auch im Sinne
der ,,Grundsitze Leben“ selbst vermittelt. Der
Senat hat keine tatsachlichen Feststellungen
dazu getroften, warum es sich bei Dynamik-
differenzprovisionen um Verwaltungsprovi-
sionen handelt. Dies erstaunt umso mehr, als
der Senat selbst zutreftend davon ausgeht, dass
es sich bei der Dynamikprovision um ein Ver-
mittlungsentgelt handelt.
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