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Die Anrechenbarkeit von Versorgungsleistungen
auf den Ausgleichsanspruch des Handelsvertreters'
Teil I: Der Meinungsstand in Rechtsprechung und Literatur

Dieser Beitrag bildet den ersten Teil
einer dreiteiligen Abhandlung zu der
Frage, ob und in welchem Umfang
sich Leistungen des Unternehmers
flr die Altersversorgung des Han-
delsvertreters  anspruchsmindernd
auf dessen Ausgleichsanspruch nach
§ 89 b HGB auswirken. In diesem ers-
ten Teil wird der Meinungsstand in
Lehre und Rechtsprechung einer Kri-
tischen Wiirdigung unterzogen.?

1. Einleitung

Der bereits seinerzeit herrschenden
Auffassung im Schrifttum folgend, hat
der BGH im Jahre 1966 entschieden,
dass eine unternehmerseitig finanzier-
te Altersversorgung fir den Handels-
vertreter bei der Berechnung dessen
Ausgleichsanspruchs anspruchsmin-
dernd bericksichtigt werden kann.®
Seitdem ist allgemein anerkannt, dass
Leistungen des Unternehmers in die
Altersversorgung des Vertreters sol-
che besonderen Umsténde darstellen,
die den Ausgleichsanspruch unter
dem Gesichtspunkt der Billigkeit nach
MaBgabe des § 89 b Abs. 1 Satz 1 Nr.
3 HGB mindern kénnen.* Als tragend
wird dabei heute die Erwagung ange-
sehen, dass auch der Ausgleichsan-
spruch letztlich der Altersversorgung
des Handelsvertreters dient und daher
eine Anrechnung einer vom Unterneh-
mer flr den Handelsvertreter finan-
zierten Altersversorgung der Billigkeit
i.S.d. § 89 b Abs. 1 Satz 1 Nr. 3 HGB
entspricht.®

Die Kirzung des Ausgleichsan-
spruchs des Handelsvertreters durch
Leistungen des vertretenen Unter-
nehmers in dessen Altersversorgung
entspricht einer verbreiteten Ubung
in AuBenorganisationen, fiir die die
Vertreter als Einfirmenvertreter i.S.d.
§ 92 a HGB tatig sind. Zwar existieren
solche Versorgungsmodelle auch im
Tétigkeitsbereich der Handelsvertre-
ter.® Im Schwerpunkt betrifft diese

Praxis jedoch Versicherungs- und
Bausparkassenvertreter.” Fir diese
Gruppe von Vertretern haben die
Spitzenverbdnde der Unternehmer
und der Vermittler Grundséatze zur
Errechnung der Hohe des Aus-
gleichsanspruchs vereinbart, die die
Frage der Anrechenbarkeit regeln.®
Nach Ziffer V. der ,Grundséatze“
~Sach”, ,Leben®, ,Kranken“ und ,Fi-
nanzdienstleistungen“ sowie Ziffer
VI. der ,Grundsatze“ ,Bauspar”, soll
ein Ausgleichsanspruch aus Billig-
keitsgriinden gem. § 89 b Abs. 1 Satz
1 Nr. 3 HGB insoweit nicht entstehen,
als der Vertreter Leistungen aus einer
durch Beitrdge des vertretenen Un-
ternehmers aufgebauten Alters- und
Hinterbliebenenversorgung erhalten
oder zu erwarten hat. Aus diesem
Grunde wird von der sich nach den
vereinbarten Faktoren errechneten
Hoéhe des Ausgleichsanspruchs der

* Jurgen Evers ist Rechtsanwalt, Lorenz H. Kiene
ist Doktorand an der Universitdt Minster und
wissenschaftlicher Mitarbeiter der Sozietat Kust-
ner, v. Manteuffel & Evers.

1 Diese Abhandlung greift eine der neun in der Pra-
xis bedeutenden Problemstellungen der Anwen-
dungen der Vorschrift des § 89 b HGB auf, die die
Sozietat Kustner, v. Manteuffel & Evers im No-
vember 2000 aus Anlass ihres 30-jahrigen Beste-
hens in einem Symposium zur Diskussion gestellt
hat.

2 In dem zweiten Teil der Abhandlung wird die Ge-
wahrung der Altersversorgung einem anerkann-
ten Billigkeitsgesichtspunkt zugeordnet, um auf
dieser Grundlage der Frage nach dem Umfang
einer Anrechnung nachzugehen. In dem Schluss-
teil werden géngige Versorgungsregelungen der
Praxis darauf tberprift, ob und ggf. in welchem
Umfang die auf der Grundlage dieser Regelun-
gen gewahrten Versorgungen sich mindernd auf
den Ausgleichsanspruch auswirken.

3 BGH, Urt. v. 23.05.1966, VertR-LS 1 m.w.N. =
BGHZ 45, 268; zum Meinungsstand im seinerzei-
tigen Schrifttum vgl. Bruck/Mdller, VVG, Anm.
378, 379 vor §§ 4348; Trinkhaus, Handbuch der
Versicherungsvermittlung, S. 419; Schroder,
Recht der Handelsvertreter, 5.A. 1973, § 89 b Rz.
19; ders., BB 54, 477, 481; ders., DB 58, 46;
Schuler, NJW 58, 1113, 1116; Kustner, BB 63,
1147; Sieg, VersR 68, 105; Heissmann, DB 67,
395; Hoft, VersR 66, 842; Martin, DB 66, 1837;
Rau, BB 67, 403.

4 Vgl.BGH, Urt. v. 23.02.1994, VertR-LS 2 =BB 94,
594; Urt. v. 17.11.1983, VertR-LS 4 = BB 84, 168;
Urt. v. 18.02.1982, VertR-LS 9 = DB 82, 1269;

Barwert bzw. der Kapitalwert der Al-
tersversorgung in Abzug gebracht.
Die Anrechnungspraxis nach diesen
»Grundsatzen“ hat erhebliche Aus-
wirkungen auf die Hohe des Aus-
gleichsanspruchs. Sie ist daher auf
der Seite der Handelsvertreter auf
massive Kritik gestoBen.® Die Kritik
entzindet sich zum einen an dem
Problem des Auseinanderfallens der
Falligkeit der Leistungen aus der Al-
tersversorgung und des Aus-
gleichsanspruchs. Zum anderen rich-
tet sie sich auch allgemein gegen die
Hohe des anrechenbaren Betrages.
Hbéhepunkt dieser Auseinanderset-
zung bildet das vom Bundesverband
der Versicherungskaufleute betrie-
bene AGB-Verbandsklageverfahren
gegen die Allianz. Dem beklagten
Versicherer ist die Verwendung der
angegriffenen  Anrechnungsklausel
untersagt worden.™

Urt. v. 04.06.1975, VertR-LS 25 = BB 75, 1409;
Urt. v. 19.11.1970, VertR-LS 41 = BGHZ 55, 45;
Urt. v. 23.05.1966, BGHZ 45, 268 = VertR-LS 1
m.w.N.; Kistner/v. Manteuffel/Evers, HdB-ADR,
Bd. Il, 6. A., Rz. 1068 ff.; Kustner/v. Manteuf-
fel/Evers, Hrsg., Der Ausgleichsanspruch des
Handelsvertreters, 1998, Ziff. | 5.3. (a), S. 63ff.;
Kistner, VW 99, 185; ders., BB 63, 1147; Minch-
KommHGB/v. HoyningenHuene, § 89 b Rz. 108;
Martinek, FS fir Like 1997, S. 409, 423, 425;
Honsell, BB 84, 365; Lutz, DB 89, 2345; Klstner,
VW 94, 1372; Klinger, DB 58, 1192; Lutz, DB 89,
2345; Martin, DB 66, 1837; Neuburger/Gaa, BB
68, Beilage zu Heft 31; Rau, DB 58, 528; ders.,
DB 67, 403; Rossler, DB 58, 752; Sieg, VersR 68,
105; Waldner, DB 58, 579; Geilhardt, DB 58,
1436; Rau, BB 67, 403; Tschuk, Der Aus-
gleichsanspruch des Handelsvertreters bei Be-
endigung des Vertragsverhaltnisses 1994, S. 67.

5Vgl. dazu BGH, Urt. v. 23.05.1966, BGHZ 45, 268
=VertR-LS 12; BGH, Urt. v. 23.02.1994, NJW 94,
1350 = DB 94, 881 = VertR-LS 3; Anmerkung
Kurz, WiB 94, 320.

6 Vgl. dazu OLG Dusseldorf, Urt. v. 12.02.1993 -16
U 94/92 - VertR-LS 17.

7 Kustner, Grundsétze zur Errechnung der Héhe
des Ausgleichsanspruch 1997 Rz. 96.

8 Im Wortlaut abgedruckt sind die Grundsatze bei
Kustner, Grundsétze zur Errechnung der Héhe
des Ausgleichsanspruchs, 1997, S. 19 ff.

9 Vgl. etwa Prasidium des BVK, VersVerm 98, 120;
Kampf, VersVerm 97, 383, ders., VersVerm 99,
451 und 506; ders., VersVerm 00, 170; kritisch
demgegeniber Kustner, VW 00, 478, ders., VW
99, 185 und 187.
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2. Der Ansatz
der herrschenden Lehre

Nach herrschender Auffassung wirkt
sich eine unternehmerseitig finanzier-
te Altersversorgung im Rahmen der
nach § 89 b Abs. 1 Satz 1 Nr. 3 HGB
anzustellenden Billigkeitsprtifung an-
spruchsmindernd aus." Gestltzt
wird diese Ansicht unter anderem auf
zwei Hauptargumente. Einerseits 1&-
ge eine funktionelle Verwandt-
schaft® zwischen  Ausgleichsan-
spruch und Altersversorgung vor, die
eine Anspruchsminderung rechtferti-
ge.” Andererseits wirde der Unter-
nehmer, wenn der Ausgleichsan-
spruch nicht gekilrzt wirde, einer
Doppelbelastung ausgesetzt wer-
den.”Der Unternehmer zahle einer-
seits in eine Altersversorgung fuir den
Handelsvertreter ein und musse an-
dererseits dann auch noch einen un-
gekurzten Ausgleichsanspruch hin-
nehmen." Bei Vorliegen einer Fallig-
keitsdifferenz von Vertragsende und
Versorgungsfall differenziert die herr-
schende Lehre. In solchen Féllen sei
eine anspruchsmindernde Berlck-
sichtigung nur gerechtfertigt, wenn
Vertreter und Unternehmer eine An-
rechnungsvereinbarung getroffen ha-
ben."

3. Kritik
a) ,Funktionelle Verwandtschaft*

Bei vordergrindiger Betrachtung
kdnnte man tatséchlich den Grund fiir
eine anspruchsmindernde Berlck-
sichtigung einer seitens des Unter-
nehmers finanzierten Altersversor-
gung darin sehen, dass eine ,,funktio-
nelle  Verwandtschaft zwischen
Altersversorgung und Ausgleich be-
steht.”® Der Begriff ,funktionelle Ver-
wandtschaft” wurde — soweit ersicht-
lich — vom OLG Minchen in seiner
Entscheidung aus dem Jahr 1964
erstmals verwendet"” und vom BGH
in seiner ersten Entscheidung Uber
die Anrechenbarkeit der Altersversor-
gung auf den Ausgleich Ubernom-
men."® Die vom Unternehmer gezahl-
te Altersversorgung Ubernehme den
praktischen Zweck einer Ausgleichs-
zahlung.” Aufgrund dieses gemein-
samen Zwecks soll die Altersversor-
gung nach § 89 b Abs. 1 Satz 1 Nr. 3
HGB ausgleichsanspruchsmindernd
berucksichtigt werden.
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Bei genauerer Betrachtung der Ent-
scheidung von 1966 muss bezweifelt
werden, dass der BGH die ,funktio-
nelle Verwandtschaft® als tragende
Erwagung flr die Anspruchsminde-
rung angesehen hat, wie es ihm spé-
ter immer wieder unterstellt wurde.®
Tatsachlich hat der BGH namlich die
sfunktionelle Verwandtschaft® nur
deshalb betont, um trotz der von ihm
erkannten rechtlichen Unterschiede
zwischen der Altersversorgung und
dem Ausgleichsanspruch eine an-
spruchsmindernde Bertcksichtigung
unter dem Aspekt einer ,besonders
gunstigen Vertragsbedingung® zu
rechtfertigen.” Nur so ergibt die
AuBerung des siebten Senats des
BGH Sinn, nach der die zweifellos
vorhandenen rechtlichen Unterschie-
de zwischen Ausgleich und Altersver-
sorgung bei der Billigkeitsentschei-
dung nach § 89 b Abs. 1 Satz 1 Nr. 3
HGB nicht den Ausschlag geben kén-
nen.?

10 LG Minchen |, Urt. v. 10.08.2000, VertR-LS 6 =
VersR 01, 55. Die Entscheidung ist nicht rechts-
kréftig. Sie ist allerdings durch das ebenfalls
noch nicht rechtskraftige Urteil des 29. Zivilse-
nats des OLG Minchen vom 22.03.2001 - 29 U
4997/00 - VertR-LS 2 = VersVerm 01, 268 be-
statigt worden. Bei dem 29. Senat des OLG
Munchen handelt es sich um den fiir das AGBG
zustandigen Zivilsenat. Vertriebsrechtssachen
gehoren an sich in den Zustandigkeitsbereich
des 7. Zivilsenats.

11 Kurz, WiB 94, 320; Arndt, Pensionszusage statt
Ausgleichsanspruch, Stbg 90, 215; Wolf, WM
86, Sonderbeilage Nr. 5, 3-18; Honsel, BB 84,
365; Gitter/Hoffmann, Privatversicherung und
Versorgungsausgleich, Festschrift fur Giinther
Beitzke zum 70. Geburtstag, 1979, 937. Lutz,
DB 1989 S. 2345.

12 Vgl. BGH, Urt. v. 23.02.1994, VertR-LS 2 = BB
94, 594; OLG Dusseldorf, Urt. v. 22.12.1995 ,
VertR-LS 4 = OLGR 96, 128; OLG K&In, Urt. v.
19.09.1996, VertR-LS 2 = VersR 97, 615; LG
KélIn, Urt. v. 23.05.2000 - 85 O 8/00 - VertR-LS
2; Urt. v. 25.06.1992 - 86 O 87/91 - VertR-LS 3;
Urt. v. 06.02.1992 - 86 O 84/91 - VertR-LS 5 =
VersR 92, 1469; Tschuk, Der Ausgleichsan-
spruch bei Beendigung des Handelsvertreter-
verhéltnisses 1994, S. 67; MinchKommHGB/v.
Hoyningen-Huene, HGB, § 89 b Rz. 108.

13 BGH, Urt. v. 17.11.1983, VertR-LS 3 = BB 84,
168; Urt. v. 18.02.1982, VertR-LS 9 = DB 82,
1269; Urt. v. 23.05.1966, VertR-LS 14 = BGHZ
45, 268; OLG Dusseldorf, Beschl. v. 24. 02.
1995, VertR-LS 9 = WiB 96, 177 m. Anm. Kurz;
OLG Munchen, Urt. v. 09.07.1964, VertR-LS 17
= BB 65, 345, 487 m. Anm. Heitmann; LG Stutt-
gart, Urt. v. 28.01.2000, VertR-LS 22 = VersR
00, 972; LG Wuppertal, Urt. v. 21.05.1996 - 11
0 121/94 - VertR-LS 4; LG Dusseldorf, Urt. v.
15.08.1990, VertR-LS 4 = VersR 91, 184; Schro-
der, Recht der Handelsvertreter, 5. A. 1973, § 89
b Rz. 19; Bruck/Moller, VVG, 8. A., vor §§ 4348
Anm. 379; Kustner, BB 63, 1147; Tschuk, Der
Ausgleichsanspruch bei Beendigung des Han-
delsvertreterverhaltnisses 1994, S. 67; Munch-
KommHGB/v. Hoyningen-Huene, HGB, § 89 b
Rz. 108.

Soweit der Senat im Anschluss daran
ausfuihrt, es sei entscheidend, dass
die Altersversorgung im Wesentli-
chen den praktischen Zweck einer
Ausgleichszahlung Ubernehme und
dass der auf freiwilligen Leistungen
der beklagten Versicherung beruhen-
de Anteil der Altersversorgung schon
fir sich allein einen erheblich hdheren
Geldwert als der fur den klagenden
Vertreter in Betracht kommende Aus-
gleich habe, handelt es sich ersicht-
lich um andere Erw&gungen. Denn
einerseits hat der BGH mit diesen
Uberlegungen begriindet, warum
trotz der rechtlichen Unterschiede
zwischen Altersversorgung und Aus-
gleich eine Anrechnung gleichwohl
moglich ist. Andererseits hat der Se-
nat mit diesen Gedanken gerechtfer-
tigt, warum er das Ergebnis der nur
eingeschrankt Uberprufbaren Billig-
keitserwdgungen des Berufungsge-
richts, nach denen dem Vertreter ein
Ausgleich versagt geblieben ist, im

14 Kistner, VW 1999, Heft 3 S. 185; Lutz, DB 1989
S. 2345.

15 BGH, Urt. v. 23.02.1994, VertR-LS 3 = BB 94,
594; BGH, Urt.v. 17.11.1983, VertR-LS 13 =BB
84, 168 m. Anm. Honsel; OLG Koln, Urt. v.
19.09.1996, VertR-LS 5 = VersR 97, 615; OLG
Dusseldorf, Urt. v. 12.02.1993 - 16 U 94/92 -
VertR-LS 22; LG Stuttgart, Urt. v. 28.01.2000,
VertR-LS 23 = VersR 00, 972; LG Heilbronn, Urt.
v. 04.01.1980, VertR-LS 26 = BB 80, 1819);
Waldner, DB 58, 579; Geilhardt, DB 58, 1436;
Klinger, DB 58, 1192; Heissmann, DB 67, 395.
Kritisch gegenuiber der Wirksamkeit einer An-
rechnungsvereinbarung Kiistner, VW 99 S. 186;
Kustner, Festschrift fir Trinkner, 95, S. 193
(210), Kustner, BB 94, 1591f; Kustner, VW 98,
464; Kustner, Grundsétze zur Errechnung der
Hoéhe des Ausgleichsanspruchs, Rz. 7. 528 ff.,
ders./v. Manteuffel/Evers, Handbuch des ge-
samten AuBendienstrechts, Bd. 2, 6. A, Rz.
1058ff., unterscheidet danach, ob eine gering-
fligige oder erhebliche Falligkeitsdifferenz vor-
liegt. Im Falle einer geringfuigigen Félligkeitsdif-
ferenz bleibt es bei der anspruchsmindernden
Berticksichtigung. Besteht eine erhebliche Fal-
ligkeitsdifferenz, soll eine anspruchsmindernde
Berlicksichtigung nicht in Betracht kommen.

16 So unlangst auch noch OLG Kéln, Urt. v.
17.08.2001 - 19 U 206/00 - VertR-LS 30.

17 OLG Miinchen, 09.07.1964, VertR-LS 16 = BB
65, 345.

18 BGH, Urt. v. 23.05.1966, VertR-LS 12 = BGHZ
45, 268.

19 BGH, Urt. v. 23.05.1966, VertR-LS 9 = BGHZ
45, 268; OLG Kéln, Urt. v. 17.08.2001 - 19 U
206/00 - VertR-LS 30.

20So zuletzt noch LG Minchen |, Urt. v.
10.08.2000, VertR-LS 26=VersR 01, 55 m. Anm.
Kustner; LG KdlIn, Urt. v. 23.05.2000 - 85 O 8/00
=VertR-LS 3.

21 Evers, Anm. 9.1 zu BGH, Urt. v. 23.05.1966 -VII
ZR 268/64 — VertR-LS; ders., Anm. 2.2 zu BGH,
Urt. v. 23.02.1994 - VIII ZR 94/93 - VertR-LS;
ders., Anm. 3.3 zu LG Kaln, Urt. v. 23.05.2000 -
85 0O 8/00 - VertR-LS.

22 BGH, Urt. v. 23.05.1966, VertR-LS 9 = BGHZ
45,268 sub | 4 b der Griinde.
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Streitfall als rechtlich nicht zu bean-
standen angesehen hat.

In der Sache trifft daher auch die
Feststellung des achten Zivilsenats
des BGH in seiner Entscheidung vom
23.02.1994 nicht zu, fur die Frage, ob
eine vom Unternehmer finanzierte Al-
tersversorgung auf den Ausgleich an-
gerechnet werden kdnne, wenn und
soweit die ungekirzte Zuerkennung
des Ausgleichs im Hinblick auf § 89 b
Abs. 1 Satz 1 Nr. 3 HGB unter Be-
rucksichtigung aller Umsténde des
Einzelfalles unbillig wére, sei zum ei-
nen die ,funktionelle Verwandt-
schaft“ zwischen Ausgleich und Al-
tersversorgung und zum anderen die
Erwdgung tragend, dass die Alters-
versorgung den ,,praktischen Zweck*
einer Ausgleichszahlung tibernehme.
In dieser Entscheidung, die eine der
ersten des Senats nach dem Wechsel
der Zustandigkeit zum Handelsver-
treterrecht darstellt, hat der achte
Zivilsenat es Ubersehen, dass der
siebte Senat mit seiner Entscheidung
lediglich die Grundséatze einer an-
spruchsmindernden  Berlicksichti-
gung besonders gunstiger Vertrags-
bedingungen angewandt und fortge-
fuhrt hat, die er in seiner friheren
Entscheidung vom 15.02.1965% ent-
wickelt hat.*

Dass die ,funktionelle Verwandt-
schaft“ keinen tragenden Grund fir
eine anspruchsmindernde Berick-
sichtigung der Versorgung, sondern
lediglich den rechtlichen Gesichts-
punkt, mit dem Uber die zutreffend er-
kannten Unterschiede zwischen der
Altersversorgung und dem Ausgleich
hinweggesehen werden konnte, dar-
stellt, hat der erste Senat des BGH im
Ergebnis erkannt. In seiner Entschei-
dung vom 17.11.1983 sieht er den
maBgeblichen Grund flir die an-
spruchsmindernde Berlcksichtigung
nicht in der ,funktionellen Verwandt-
schaft” sondern darin, dass das Ver-
héltnis von Leistung und Gegenleis-
tung im Rahmen ein und desselben
Vertragsverhéltnisses zu Lasten des
Unternehmers unangemessen ge-
stért wére, wenn dieser neben der
Versorgungszusage auch noch den
Ausgleich in voller Hohe erfillen
misste.® Stellt man demgegeniiber
auf die ,,funktionelle Verwandtschaft®
ab, so wirde dies stets bedeuten,
dass eine Beriicksichtigung der Ver-
sorgungsleistungen in allen Féllen
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nicht mehr in Betracht kommt, in de-
nen die Leistungen aus der fir den
Vertreter aufgebauten Versorgung
erst Jahre nach Beendigung des
Agenturvertrages fallig werden,? ob-
gleich der Wert der Versorgung hier-
durch nicht ohne weiteres in Frage
gestellt wird. Auch der Umstand,
dass die Rechtsprechung auf das
Vorhandensein einer Anrechnungs-
vereinbarung dann abstellt, wenn die
Leistungen aus der Versorgung erst
zu einem spateren Zeitpunkt féllig
werden als der Ausgleich, bestétigt,
dass der tragende Grund fir die An-
rechnung nicht in der ,funktionellen
Verwandtschaft® gesehen werden
kann, weil eben diese zu verneinen
ist, wenn eine Falligkeitsdifferenz vor-
liegt. Daran vermag auch eine An-
rechnungsvereinbarung  zwischen
dem Unternehmer und dem Vertreter
nichts zu andern.

Ebenso wenig Uberzeugend kann ei-
ne ,funktionelle Verwandtschaft” mit
der Entscheidung des BVerfG” be-
grindet werden, nach der der Aus-
gleichsanspruch keinen reinen Ver-
gutungsanspruch darstellt wie der
Provisionsanspruch, sondern der Ge-
setzgeber sich mit der Einflihrung
des Ausgleichs gemaB § 89 b HGB
auch dafir entschieden hat, einen
Beitrag zur Verbesserung der wirt-
schaftlichen Situation und sozialen
Absicherung des Handelsvertreters
zu leisten.® Auch wenn der Gesetz-
geber mit der Reform aus dem Jahre
1953 unbestreitbar das Ziel verfolgt
hat, die soziale Stellung des Handels-
vertreters nachhaltig zu verbessern,®
kann daraus nur gefolgert werden,
dass die Norm des § 89 b HGB einen
sozialen Schutzzweck verfolgt,*
nicht aber, dass der Gesetzgeber mit
der Vorschrift einen Beitrag zur Si-
cherung der Alterversorgung der
Handelsvertreter habe leisten wol-
len.®" Ware dies der Fall gewesen,
wirde der Gesetzgeber den Aus-
gleich nicht von den Anspruchsvor-
aussetzungen des § 89 b Abs. 1 Satz
1 Nr. 1und 2 HGB in Form von Unter-
nehmervorteilen und Provisionsver-
lusten abhéngig gemacht haben.
Denn dann hétte es naher gelegen,
einen bestimmten Mindestausgleich
fur den Fall des Erreichens einer Al-
tersgrenze vorzusehen oder den Aus-
gleich danach zu bemessen, wie lan-
ge der Vertreter der Absatzorganisa-
tion des vertretenen Unternehmers

angehort.® Dass dem Gesichtspunkt
der Verbesserung der sozialen Stel-
lung des Vertreters nur eine sehr ein-
geschrénkte Bedeutung zukommt,
wird auch darin deutlich, dass der
Gesetzgeber erst in den siebziger
Jahren erkannt hat, dass es nétig ist,
dem Vertreter ein Recht zur aus-
gleichserhaltenden Kindigung aus
Alters- oder Krankheitsgriinden ein-
zurdumen. Konsequent sieht die
Rechtsprechung daher flir soziale Er-
wagungen bei der Auslegung der
Vorschrift des § 89 b HGB nur in sehr
eingeschranktem MaBe Raum. Die
soziale Lage des Handelsvertreters
kann danach lediglich im Rahmen der
Billigkeitserwdgungen®* und bei der
Bemessung des Hochstbetrages,*
nicht aber bei der Auslegung der
wertbildenden Anspruchsvorausset-
zungen der Unternehmervorteile und
Provisionsverluste i.S. des § 89 b
Abs. 1 Satz 1 Nr. 1 und 2 HGB Be-
deutung erlangen.®* Nach alledem ist
festzuhalten, dass eine anspruchs-
mindernde Bericksichtigung der
Versorgung bei der Berechnung der
Hohe des Ausgleichs nicht auf eine

23 BGH, Urt. v. 15.02.1965, VertR-LS 11.

24 BGH, Urt. v. 23.05.1966, VertR-LS 5 = BGHZ
45,268, 271 sub | 4 der Griinde.

25 BGH, Urt. v. 17.11.1983, VertR-LS 4 = BB 84,
168, vgl. dazu auch Honsel, BB 84, 365.

26 BGH, Urt. v. 23.02.1994, NJW 94, 1350 = VertR-
LS 3.

27 BVerfG, Beschl. v. 22.08.1995, VertR-LS 3 =
WM 95, 1761.

28 A.A. Mller-Stein, VW 01, 415, 415f.

29 Vgl. dazu BGH, Urt. v. 19.11.1970, VertR-LS 28
=BGHZ 55, 45; Urt. v. 23.05.1966, VertR-LS 11
= BGHZ 45, 268; vgl. aber BGH, Urt. v.
04.05.1959, VertR-LS 10 = BGHZ 30, 98.

30 Vgl. OLG Celle, Urt. v. 29.09.1978, VertR-LS 3 =
HVR Nr. 559.

31 so aber Muller-Stein, VW 01, 415, 416.

32 Zwar misst die Versicherungs- und Bauspar-
wirtschaft der Dauer der Zugehdrigkeit zur Ab-
satzorganisation nach den Grundsétzen zur Er-
rechnung der Hohe des Ausgleichs erhebliche
Bedeutung zu. Dieses beruht aber offenbar le-
diglich auf der pauschalen Annahme, dass die
von dienstélteren Vertretern eingeworbenen
Besténde an Versicherungs- und Bausparver-
trégen eine groBere Verweildauer haben als Ver-
tragsbesténde dienstjlingerer Vertreter. Es hat
also nichts damit zu tun, dass der an den Ver-
treter zu zahlende Ausgleich den Charakter ei-
ner Altersversorgung hat.

33 BGH, Urt. v. 03.05.1995, VertR-LS 13 = BGHZ
129, 290; Urt. v. 15.02.1965, VertR-LS 14 = BG-
HZ 43, 154; KG, Urt. v. 19.09.1969 — U (Kart)
393/69 - VertR-LS 29; a.A. OLG Karlsruhe, Urt.
v. 11.04.1957 VertR-LS 5 = BB 57, 561.

34 BGH, Urt. v. 19.11.1970, VertR-LS 28 = BGHZ
55, 45; OLG Karlsruhe, Urt. v. 12.06.1984, Vert-
R-LS 6 = Justiz 84, 340.

35 Soweit teilweise auf sozialen Erwégungen ge-
stitzt wird, dass die Vorschrift des § 89 b HGB
auf den Rotationsvertreter Anwendung findet
(vgl. etwa LG Hannover, Urt. v. 03.11.1999 - 23
O 107/98 -VertR-LS 1), liegt dies neben dem
Kern der Sache.
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~funktionelle Verwandtschaft“ als tra-
gende Erwagung gestitzt werden
kann.®

b) ,,Doppelbelastung
des Unternehmers*

Als zweites Argument fur die
grundsétzliche Anrechenbarkeit einer
unternehmerseitig finanzierten Alters-
versorgung beruft sich die herrschen-
de Lehre auf eine ungerechtfertigte
Doppelbelastung des  Unterneh-
mers.*” Die Doppelbelastung des Un-
ternehmers sei dadurch gekennzeich-
net, dass er einerseits dem Vertreter
eine Altersversorgung gewéhre und
dartber hinaus noch einen ungekdrz-
ten Ausgleich hinnehmen misse.

Es begegnet durchgreifenden Be-
denken, als maBgeblichen Gesichts-
punkt fur die Rechtfertigung einer An-
spruchsminderung im Rahmen der
Prifung der Anspruchsvorausset-
zung des § 89 b Abs. 1 Satz 1 Nr. 3
HGB darauf abzustellen, ob der Un-
ternehmer durch die Versorgung und
den Ausgleich doppelt belastet wird.
Konsequent wére diese Vorgehens-
weise nur, wenn man auch tatsach-
lich prift, ob und inwieweit tatsach-
lich eine Doppelbelastung des vertre-
tenen Unternehmers im Hinblick auf
die von ihm in die Altersversorgung
des Vertreters erbrachten Leistungen
vorliegt. Mit Rucksicht darauf, dass
der Unternehmer mit einer steuerop-
timalen Gestaltung der Versorgung
bis zu 80% der ihm durch die Aus-
gleichszahlung entstehenden Kosten
einsparen kann,®® wéare ein Gericht
dazu gezwungen, in jedem Einzelfall
zu priifen, inwieweit der Unternehmer
von steuerlichen Einsparungsmog-
lichkeiten Gebrauch gemacht hat.*
Dieses hat die Rechtsprechung gera-
de vermeiden wollen.”” Und das mit
gutem Grund. Wirde man bei der Bil-
ligkeitspriifung darauf abzustellen
haben, ob und inwieweit tatsachlich
eine Doppelbelastung des Unterneh-
mers im Hinblick auf seine Versor-
gungs- und Ausgleichsverpflichtun-
gen gegenuber dem Vertreter vor-
liegt, wirde dies nicht nur die
Ausgleichsberechnung erheblich er-
schweren, sondern auch dazu fuh-
ren, dass der Unternehmer dem aus-
geschiedenen Vertreter tiefe Ein-
blicke in seine steuerliche Gestaltung
geben musste. Letzteres wéare mit
dem im Ausgleichsrecht geltenden
Bruttoprinzip unvereinbar.” Daher
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muss es sich von vornherein als Irr-
weg erweisen, die Rechtfertigung ei-
ner Minderung des Ausgleichsan-
spruchs aus Billigkeitsgrinden im
Falle unternehmerseitig finanzierter
Versorgungsleistungen in einer Dop-
pelbelastung des vertretenen Unter-
nehmers zu suchen.

c) ,Félligkeitsdifferenz*

In den weitaus Uberwiegenden Fallen
finden Agenturvertrdge ihr Ende, be-
vor Leistungen aus der vom Unter-
nehmer finanzierten Versorgung fallig
werden, sei es wegen des Eintritts
des Vertreters in den Ruhestand oder
wegen des Vorliegens einer Berufs-
oder Erwerbsunféhigkeit des Vertre-
ters. Beruht die Beendigung des
Agenturvertrages auf anderen Grin-
den als dem Eintritt des Versorgungs-
falls, wird damit flir den betroffenen
Vertreter das Problem aufgeworfen,
dass er gerade fur diese Félle beson-
ders darauf angewiesen ist, sich den
Ausgleichsbetrag nach MaBgabe des
§ 89 b HGB verfiigbar machen zu
kénnen. Denn der Ausgleichsan-
spruch dient ihm in diesen Fallen da-
zu, den Zeitraum finanziell zu Uber-
brucken, der verstreicht, bis er in ein
anderes Unternehmen eintreten und
dort wieder Provisionseinklnfte er-
zielen kann, wie er sie zuletzt aus der
Tatigkeit fur den friheren Unterneh-
mer erhalten hat.*

Kann der Vertreter sich die fur ihn ge-
bildete Altersversorgung, aus der bei
Beendigung des Agenturvertrages
noch keine Leistungen féllig sind, we-
der auszahlen lassen, noch gar zum
Zwecke der Kapitalbeschaffung ein-
setzen, so soll nach herrschender
Lehre eine Anrechnung der Altersver-
sorgung gleichwohl in Betracht kom-
men, wenn der Handelsvertreter sich
mit ihr einverstanden erklart hat.*® Ei-
ne solche Anrechnungsvereinbarung
wirft allerdings die Frage auf, ob und
unter welchen Voraussetzungen ihrin
Ansehung des Unabdingbarkeits-
grundsatzes gemaB § 89 b Abs. 4
Satz 1 HGB und der Vorschrift des § 9
AGBG die Wirksamkeit zu versagen
ist.

aa) Vereinbarkeit mit § 89 b Abs. 4
Satz 1 HGB

Nach MaBgabe der zwingenden Vor-
schrift des § 89 b Abs. 4 Satz 1 HGB

ist ein Ausschluss des Ausgleichs-
anspruchs durch vertragliche Verein-
barung im Voraus nicht zuldssig.
Schutzzweck der Norm ist es, den
Vertreter vor der Gefahr zu bewahren,
sich aufgrund seiner wirtschaftlichen
Abhangigkeit von dem vertretenen
Unternehmen auf ihn benachteiligen-
de Abreden einzulassen.* Der Unab-
dingbarkeitsgrundsatz verbietet nach
seinem Sinn und Zweck nicht nur
Vereinbarungen, durch die der Aus-
gleich ganz ausgeschlossen wird,
sondern auch solche, durch die erim
Ergebnis mehr oder weniger einge-
schrankt wird.*® Damit stellt sich die
Frage, ob eine Einverstandniserkla-
rung des Vertreters mit einer Anrech-
nung einer aus Mitteln des Unterneh-
mers finanzierten Altersversorgung
auf den Ausgleichsanspruch fur den
Fall einer Félligkeitsdifferenz nicht
gegen den Unabdingbarkeitsgrund-
satz verstoit.

36 Evers, Anm. 3.1 zu LG Kdln, Urt. v. 23.05.2000 -
85 0 8/00 - VertR-LS.

37 BGH, Urt. v. 17.11.1983, VertR-LS 3 = BB 84,
168; Urt. v. 23.05.1966, VertR-LS 14 = BGHZ
45, 268; OLG Dusseldorf, Beschl. v. 24. 02.
1995, VertR-LS 9 = NJWRR 96, 225; LG Stutt-
gart, 28.01.2000, VertR-LS 22 = VersR 00, 972;
LG Wuppertal, Urt. v. 21.05.1996 — 11 O 121/94
-VertR-LS 4; OLG KélIn, Urt. v. 17.08.2001 - 19
U 206/00 - VertR-LS 37; Kustner/v. Manteuf-
fel/Evers, Handbuch des gesamten AuBendien-
strechts, Band 2, Der Ausgleichsanspruch des
Handelsvertreters, Rz. 892; Kampf, VersVerm
00, Heft 4 S. 173; Rohricht/v. Westphalen, Kom-
mentar zum Handelsstand, § 89 b HGB Rz. 79;
Hopt, Handelsrecht, Band 9a, § 89 b Rz. 39.

38 Lutz, DB 89, 2345.

39 Zur Problematik der steuerlichen Berticksichti-
gung der Verbindung von Ausgleichsanspruch
und Pensionszusage siehe Klinger, DB 68,
1192; Geilhardt, DB 58, 1436; Rau, DB 58, 528;
Waldner, DB 58, 579; Rau, BB 67, 403; Rossler,
DB 58, 752; Neuburger/Gaa, BB 68, 1, 3.

40 BGH, Urt. v. 23.05.1966, VertR-LS 27 = BGHZ
45, 268.

41 Vgl. dazu Evers, Anm. 26.2 zu OLG Celle, Urt. v.
11.03.1961 -3 U 116/60 - VertR-LS.

42 Vgl. dazu auch OLG Kéln, Urt. v. 19.09.1996,
VertR-LS 7 = VersR 97, 615.

43 BGH, Urt. v. 23.02.1994, VertR-LS 4 = BB 94,
594; Urt. v. 17.11.1983, VertR-LS 13, 14 = BB
84, 168; OLG KoIn, Urt. v. 19.09.1996, VertR-LS
8 m.w.N. = VersR 97, 615; LG Koln, Urt. v.
04.07.1997, VertR-LS 1 = VW 97, 1166; hierzu
kritisch Kulstner, VW 97, 1166; ebenso noch
Kustner/v. Manteuffel/Evers, EWIR 94, 581.

44 BGH, Urt. v. 10.07.1996, VertR-LS 4 = WM 96,
1967; BGH, Urt. v. 29.03.1990, VertR-LS 13
m.w.N. = BB 90, 1366; Urt. v. 29.03.1990 - | ZR
289/88 - VertR-LS 4.

45BGH, Urt. v. 11.10.1990, VertR-LS 13 = NJW-
RR 91, 156; Urt. v. 29.03.1990, VertR-LS 1, 11 =
BB 90, 1366; Urt. v. 30.12.1970, BGHZ 55, 124,
126; Urt. v. 14.11.1966 VertR-LS 2 = NJW 67,
248, 249; BGH, Urt. v. 29.03.1990, NJW 90,
2889 = VertR-LS 1; OLG KadlIn, Urt. v. 05. 06.
1974, BB 74, 1093 VertR-LS 5; OLG Frankfurt/
Main, Urt. v. 17.02.1970, VertR-LS 4 = NJW 70,
814 = BB 70, 228; Baumbach/ Hopt, HGB, 30.
A., § 89 b Rz. 74; MinchKommHGB/v. Hoynin-
gen-Huene, § 89 b Rz. 190 ff.
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Teilweise wird in der Tat in der Litera-
tur die Auffassung vertreten, eine Ein-
versténdniserklarung des Vertreters
sei im Falle einer Falligkeitsdifferenz
stets unbeachtlich, weil die Parteien
das MaB dessen, was gemaB § 89 b
Abs. 1 Satz 1 Nr. 3 HGB als billig an-
gesehen werden kann, nicht verbind-
lich festlegen koénnen.*® Dieser Auf-
fassung ist im Grundsatz zuzustim-
men. Der MaBstab der Billigkeit ist
der Disposition der Parteien entzo-
gen. Zu Lasten des Vertreters kénnen
die Parteien weder festlegen, dass
bestimmte Umsténde bei der Billig-
keitsprifung keine Berlcksichtigung
finden, noch kénnen sie zum Nachteil
des Vertreters festlegen, welche Ge-
wichtung einem Umstand bei der
vorzunehmenden  Einzelabwagung
beizumessen ist.

Eine Parteivereinbarung, nach der ein
Ausgleichsanspruch in Héhe des Ka-
pitalwertes der vom Unternehmer fi-
nanzierten Altersversorgung des Ver-
treters nicht entsteht, schlieBt den
Ausgleichsanspruch des Vertreters
partiell aus. Sie legt das Ergebnis der
Prifung der Anspruchsvoraussetzung
des § 89 b Abs. 1 Satz 1 Nr. 3 HGB
fest, ohne die Mdglichkeit anspruch-
serhaltender Billigkeitsgesichtspunkte
zu berticksichtigen. Damit verstoBt die
Anrechnungsvereinbarung gegen § 89
b Abs. 4 Satz 1 HGB.*

Enthdlt die Anrechnungsvereinba-
rung jedoch keine Regelung zur Héhe
des anzurechnenden Betrages, er-
scheint es zweifelhaft, ob die Parteien
auch mit ihr das MaB desjenigen fest-
legen wollen, was i.S.d. § 89 b Abs. 1
Satz 1 Nr. 3 HGB der Billigkeit ent-
spréache. Stimmt der Vertreter also le-
diglich einer Berlcksichtigung der
mit Mitteln des vertretenen Unterneh-
mers finanzierten Altersversorgung
bei der Ermittlung der Hohe des Aus-
gleichs zu, so verfugt er damit noch
nicht ohne weiteres Uber die Hohe
des Anspruchs. Er erklart lediglich,
dass er bereit ist, Leistungen des
vertretenen Unternehmers in seine
Altersversorgung als vertraglich ge-
schuldet und somit unter Inkaufnah-
me der Konsequenz entgegenzu-
nehmen, dass sich diese im Falle der
Vertragsbeendigung unter dem Ge-
sichtspunkt des § 89 b Abs. 1 Satz 1
Nr. 3 HGB anspruchsmindernd auf
den Ausgleichsanspruch auswirken
kénnte.
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Eine solche Vereinbarung kann aber
nur dann Bestand haben, wenn ihr le-
diglich deklaratorischer, nicht aber
konstitutiver® Charakter beizumes-
sen wére. Der abweichenden Auffas-
sung des BGH, wonach bei der Pri-
fung der Frage, ob und inwieweit ein
Ausgleichsanspruch entstanden sei,
aus Billigkeitsgrinden auch auf sol-
che Umstédnde abgestellt werden
kénne, deren Berlcksichtigung im
Rahmen des § 89 b Abs. 1 Satz 1 Nr.
3 HGB die Vertragsparteien verein-
bart haben,*” kann nicht gefolgt wer-
den. Da die Vorschrift des § 89 b
Abs. 4 Satz 1 HGB Vereinbarungen
auch dann verbietet, wenn sie den
Ausgleichsanspruch von Vorausset-
zungen abhangig machen, die das
Gesetz nicht vorsieht,® verletzt eine
Anrechnungsvereinbarung den Un-
abdingbarkeitsgrundsatz, wenn sie
den Umfang des Anspruchs entge-
gen Sinn und Zweck der Regelung
des § 89 b HGB beeintrachtigt. Gera-
de dieses wére der Fall, wenn man im
Rahmen der Billigkeitsprtfung darauf
abstellen wirde, ob eine Parteiver-
einbarung vorliegt, die eine An-
spruchsminderung regelt.

Sinn des Ausgleichs ist es, dem Ver-
treter fir einen auf seine Leistung
zurlickzufihrenden, ihm aber infolge
der Beendigung des Vertrages nicht
mehr verglUteten Vorteil des Unter-
nehmers, wie er in der Schaffung ei-
nes Kundenstamms liegt, eine Ge-
genleistung zu gewahren, die in ihrer
Grundlage und Bemessung weitge-
hend durch Billigkeitserwdgungen
bestimmt ist.*" Aus diesem Grund
kann eine Beschrdnkung des Aus-
gleichs durch eine Anrechnungsver-
einbarung nur dann verneint werden,
wenn die vereinbarte Anrechnung
sich mit den gesetzlichen Billigkeit-
serwagungen deckt. In der Recht-
sprechung ist anerkannt, dass sich
fir den Handelsvertreter besonders
glinstige Vertragsbedingungen aus
Grunden der Billigkeit ausgleichsmin-
dernd auswirken kénnen.*? Mit Sinn
und Zweck des Ausgleichs wére es
daher zu vereinbaren, eine unterneh-
merseitig finanzierte Altersversor-
gung bei der Prifung der Frage
anspruchsmindernd zu bericksichti-
gen, ob die Zuerkennung des Aus-
gleichs geméaB § 89 b Abs. 1 Satz 1
Nr. 3 HGB der Billigkeit entspricht,
soweit es sich bei der Versorgungsre-
gelung um eine besonders glnstige

Vertragsbedingung handelt. Geht die
Anrechnungsvereinbarung in ihrem
Regelungsgehalt nicht hiertiber hin-
aus, kommt ihr kein rechtsgestalten-
der Charakter zu. Sie verklrzt den
Ausgleichsanspruch des Vertreters
nicht.

Der Unabdingbarkeitsgrundsatz des
§ 89 b Abs. 4 Satz 1 HGB steht einer
Anrechnungsvereinbarung nicht ent-
gegen, soweit sie lediglich deklarato-
rischen Charakter hat.*® Dies ist der
Fall, wenn und soweit sich die An-
rechnungsvereinbarung mit dem an-
erkannten Grundsatz deckt, dass be-
sonders glnstige Vertragsbedingun-
gen bei der Billigkeitspriifung nach
§ 89 b Abs. 1 Satz 1 Nr. 3 HGB an-
spruchsmindernd zu berilcksichtigen
sind. Bedenken im Hinblick auf die
Vereinbarkeit einer Anrechnungsab-

46 Kustner, Festschrift flr Trinkner 95, S. 193, 210,
ders. BB 94, 1590, 1591f.

47 LG Munchen |, Urt. v. 10.08.2000, VertR-LS 12
=VersR 01, 55 m. zustimmender Anm. Kistner;
Evers, Anm. 23.1 zu LG Munchen |, Urt. v.
10.08.2000 —-12 O 3779/00 - VertR-LS; ders.,
Anm. 1.1 zu LG KaéIn, Urt. v. 23.05.2000 - 85 O
8/00 — VertR-LS; ders., Anm. 4.2 zu BGH, Urt. v.
23.02.1994 - VIII ZR 94/93 - VertR-LS; ders.,
Anm. 11.1.4 zu LG Ddusseldorf, Urt. v.
15.08.1990 -16 O 439/89 - VertR-LS.

48 Konstitutive Bedeutung kénnte der Anrech-
nungsvereinbarung nur dann zukommen, wenn
man ohne die Vereinbarung nicht von dem Vor-
liegen einer besonders gunstigen Vertragsbe-
dingung ausgehen kénnte. Zwar beschrankt es
den Vertreter in seiner Dispositionsfreiheit Gber
das Ausgleichskapital, wenn der Unternehmer
Uber seinen Kopf hinweg entscheidet, eine Ver-
sorgung aufzubauen, die sich mindernd auf den
Ausgleichsanspruch auswirkt. Auf der anderen
Seite ist der Umstand flr die Annahme einer be-
sonders glnstigen Vertragsbedingung tragend,
dass der Unternehmer dem Vertreter eine nach
dem Gesetz nicht geschuldete Leistung zukom-
men lasst. An diesem Tatbestand &ndert sich
nichts, wenn der Unternehmer mit dem Vertre-
ter keine Vereinbarung Uber die Altersversor-
gung trifft. Der Vertreter erhalt gleichwohl durch
die Leistungen des Unternehmers einen Vorteil,
den er nicht hatte, wenn der Unternehmer sich
auf die gesetzlich geschuldeten Leistungen be-
schrénkt.

49 A.A. BGH, Urt. v. 17.11.1983, VertR-LS 14 = BB
84,168.

50 BGH, Urt. v. 04.11.1998, VertR-LS 2 = BGHR
AGBG § 9 GesetzesverstoB 2.

51 BGH, Urt. v. 16.01.1986, WM 86, 530 = VertR-
LS 2 m.w.N.; Urt. v. 24.06.1971, VertR-LS 8 =
BGHZ 56, 290; Urt. v. 04.05.1959, VertR-LS 5 =
BGHZ 30, 98.

52 BGH, Urt. v. 15.02.1965 , VertR-LS 11 m.w.N.
BGHZ 43, 154; Urt. v. 22.06.1972, VertR-LS 9
BGHZ 59, 87; Stotter, Das Recht der Handels-
vertreter, 3. A. 1985, S. 303; Staub/Brigge-
mann, HGB, 4. A. 1982, § 89 b Rz. 74; Minch-
KommHGB/v. Hoyningen-Huene, § 89 b Rz.
110; Westphal, Vertriebsrecht, Bd. |, Handels-
vertreter, 1998, Rz. 1069.

53 So bereits Sieg, VersR 68, 105, 106. Er spricht
von einer Vereinbarkeit bei lediglich rechtsbe-
statigenden Charakters der Anrechnungsver-
einbarung.
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rede mit dem Unabdingbarkeits-
grundsatz bestehen erst dann, wenn
sie konstitutiv wirkt, indem sie das Er-
gebnis der Prifung der Anspruchs-
voraussetzung des § 89 b Abs. 1 Satz
1 Nr. 3 HGB abweichend von der ge-
setzlichen Vorschrift zum Nachteil
des Vertreters beeinflusst.

bb) Vereinbarkeit einer Anrechnungs-
vereinbarung mit § 9 AGBG

Anrechnungsvereinbarungen werden
in der Praxis im Regelfall formular-
maBig ausgestaltet. Sie missen da-
her nicht nur mit dem Unabdingbar-
keitsgrundsatz des § 89 b Abs. 4 Satz
1 HGB vereinbar sein. Vielmehr un-
terliegen sie auch noch einer Inhalts-
kontrolle am MaBstab des § 9 AGBG.

Einer Inhaltskontrolle steht nicht
schon entgegen, dass die Parteien
Uber die Erbringung von Leistungen
in die Altersversorgung des Vertre-
ters verhandeln. Denn Aushandeln
i.5.d. § 1 Abs. 2 AGBG bedeutet
mehr als Verhandeln. Es genigt
nicht, dass dem Vertreter das Formu-
lar bekannt ist und er dagegen keine
Bedenken erhoben hat oder dass der
Inhalt des Formulars erldutert oder
erdrtert wird und den Vorstellungen
des Vertreters entspricht. Von einem
Aushandeln i.S.d. § 1 Abs. 2 AGBG
kann nur dann gesprochen werden,
wenn der vertretene Unternehmer als
Verwender den in dem Formular ent-
haltenen ,,gesetzesfremden Kernge-
halt“, also die den wesentlichen Inhalt
der gesetzlichen Regelung &ndern-
den oder ergdnzenden Bestimmun-
gen, inhaltlich ernsthaft zur Dispositi-
on stellt und dem Verhandlungspart-
ner Gestaltungsfreiheit zur Wahrung
eigener Interessen einrdumt, mit zu-
mindest der realen Moglichkeit, die
inhaltliche Ausgestaltung der Ver-
tragsbedingungen zu beeinflussen.*
Nur wenn sich das vertretene Unter-
nehmen im vorstehenden Sinne deut-
lich und ernsthaft bereit erklart, die
Anrechnungsklausel zu &ndern, liegt
eine Individualvereinbarung vor.*®

Eine formularmaBige Vertragsbe-
stimmung ist unangemessen i.S.d.
§ 9 Abs. 1 AGBG, wenn der Unter-
nehmer durch einseitige Vertragsge-
staltung missbrauchlich eigene Inter-
essen auf Kosten des Vertragspart-
ners durchzusetzen sucht, ohne von
vornherein auch dessen Belange hin-
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reichend zu bertcksichtigen bzw.
ihm einen angemessenen Ausgleich
zuzugestehen.® Verletzt eine formu-
larmaBige Klausel in einem Agentur-
vertrag eine Vorschrift des Handels-
vertreterrechts, die auch Ausdruck
von Gerechtigkeits- und Billigkeitser-
wagungen ist und die damit zu den
wesentlichen Grundgedanken der
gesetzlichen Regelung i.S.d. § 9 Abs.
2 Nr. 1 AGBG zahlt, soistihrnach § 9
Abs. 1 AGBG die Wirksamkeit zu ver-
sagen.” Die Vorschrift des § 89 b
Abs. 4 Satz 1 HGB ist Ausdruck von
Gerechtigkeits- und Billigkeitserwa-
gungen.® Sie zahlt zu den wesentli-
chen Grundgedanken der gesetzli-
chen Regelung i.S.d. § 9 Abs. 2 Nr. 1
AGBG.* Jegliche mit § 89 b Abs. 4
Satz 1 HGB unvereinbare Beschran-
kung des Ausgleichsanspruchs des
Handelsvertreters durch eine formu-
larmaBige Klausel fihrt daher zur Un-
wirksamkeit der entsprechenden
agenturvertraglichen Klausel auch
nach § 9 AGBG.®

Dies hat weitreichende Folgen. Im
Anwendungsbereich des AGBG gilt
der Grundsatz des Verbots einer gel-
tungserhaltenden Reduktion.®” Jede
richterliche Ruckfihrung einer den
Handelsvertreter unangemessen be-
nachteiligenden Anrechnungsklausel
in einem Handelsvertretervertrag auf
ein MaB, das der Inhaltskontrolle ge-
rade noch standhalten wirde, ist da-
nach unzuldssig.®? Dies gilt auch
dann, wenn der Handelsvertreterver-
trag eine sogenannte salvatorische
Klausel enthélt, nach der sich die Par-
teien verpflichten, im Falle der Un-
wirksamkeit einer vertraglichen Be-
stimmung eine zulédssige Klausel an
ihre Stelle zu setzen, die wirtschaft-
lich der unwirksamen am né&chsten
kommt.®® Ausgenommen hiervon sind
lediglich Klauseln, die inhaltlich teil-
bar und jeweils gesondert aus sich
verstandlich sind.** Das AGBG will
auf einen angemessenen Inhalt von
Geschaftsbedingungen  hinwirken
und den Rechtsverkehr von unwirk-
samen und unerwinschten Bedin-
gungen freihalten. Als Vertragspart-
ner des Verwenders soll der Vertreter
aus dem formularmaBigen Agentur-
vertrag selbst zuverldssig den Um-
fang seiner Rechte und Pflichten ent-
nehmen kénnen. Diese Ziele sind nur
zu verwirklichen, wenn eine gegen § 9
AGBG verstoBende Klausel als insge-
samt unwirksam angesehen wird, ob-

gleich die Moglichkeit besteht, ihren
Umfang dahingehend zu reduzieren,
dass sie einer Inhaltskontrolle noch
standhalten kdnnte. Sonst ware die
Verwendung unwirksamer AGB na-
hezu risikolos.® Mit der Verwendung
formularméBiger Anrechnungsklau-
seln lauft das vertretene Unterneh-
men daher stets Gefahr, dass der An-
rechnungsklausel insgesamt die
Wirksamkeit zu versagen ist, obwohl
sie auf einen Regelungsbereich be-
schrankt werden kdnnte, der einer In-
haltskontrolle am MaBstab des § 9
AGBG standhielte.

Bei der Prifung, ob eine formular-
maBige Klausel den Vertreter unan-
gemessen benachteiligt, ist zudem
dem Umstand Rechnung zu tragen,
dass bei der Auslegung von der fir
den Vertreter ungtinstigsten Betrach-
tung auszugehen ist. Wenn die Klau-

54 BGH, Urt. v. 03.11.1999 - VIIl ZR 269/98; Urt. v.
16.07.1998, BB 98, 2077 = VertR-LS 4; Urt. v.
27.03.1991, VersR 91, 692 = VertR-LS 3
m.w.N.; OLG Koblenz, Urt. v. 24.07.1986, Vert-
R-LS 14 = NJWRR 87, 95.

55§ 8 AGBG steht einer richterlichen Inhaltskon-
trolle einer Klausel Uber die Anrechnung der
Leistungen des Unternehmers in die Altersver-
sorgung des Vertreters auf dessen Ausgleich
am MaBstab des § 9 AGBG nicht entgegen. Bei
der Anrechnungsklausel handelt es sich weder
um eine Preisklausel noch um eine Leistungs-
beschreibung, vgl. LG Minchen |, Urt. v.
10.08.2000 - 12 O 3779/00 - VertR-LS 8.

56 BGH, Urt. v. 03.11.1999 - VertR-LS 19 = BB 00,
323; BGH, Urt. v. 21.02.1995, VertR-LS 4 =
NJWRR 95, 1260; BGH, Urt. v. 10.02.1993, WM
93, 791 = VertR-LS 1; BGH, Urt. v. 21.12.1983,
VertR-LS 8 = BGHZ 89, 206; OLG Braun-
schweig, Urt. v. 12.12.1996 - 2 Unternehmer
97/96 - VertR-LS 2; KG, Urt. v. 26.06.1997,
VertR-LS 17 = OLGR 97, 198; OLG
Frankfurt/Main, Beschl. v. 02.12.1997, VertR-
LS 2 = VersVerm 98, 60; OLG Miinchen, Urt. v.
19.09.1990, VertR-LS 2 = OLGZ 92, 205.

57 BGH, Urt. v. 04.11.1998, VertR-LS 5 = BGHR
AGBG § 9 GesetzesverstoB 2.

58 BGH, Urt. v. 04.11.1998, VertR-LS 3.

59 BGH, Urt. v. 04.11.1998, VertR-LS 4.

60 Vgl. BGH, Urt. v. 04.11.1998, VertR-LS 5 = BG-
HR AGBG § 9 GesetzesverstoB3 2; OLG Hamm,
Urt. v. 02.09.1999, VertR-LS 24 = EWIR § 89 b
HGB 3/99, 1127 (v. Manteuffel/Evers); Graf von
Westphalen, Vertragsrecht und AGBKlausel-
werke Abschnitt ,Handelsvertretervertrag” Rzz.
54, 60.

61 BGH, Urt.v. 06.11.1985, WM 86, 72; BGHZ 127,
35, 47; BGH, Urt. v. 26.01.1983, WM 83, 308
sub Il 2 d der Griinde, BGH, Urt. v. 19.09.1983,
WM 83, 1153 sub Il 1 a der Griinde.

62 Vgl. BGH, Urt. v. 03.11.1999 - VIII ZR 269/98
m.w.N.; BGH, Urt. v. 10.12.1997, VertR-LS 9 =
BB 98,391; BGH, Urt.v. 28.01.1993, BB 93, 818
= VertR-LS 6 m.w.N.; BGH, Urt. v. 21.11.1991,
BB 92, 307 = VertR-LS 4; OLG Nurnberg, Urt. v.
29.01.1986, VertR-LS 13 = NJW-RR 86, 782.

63 Vgl. KG, Urt. v. 13.08.1997, VertR-LS 8 = KGR
97, 224.

64 OLG Minchen, Urt. v. 26.01.1994, VertR-LS 7 =
BB 94, 1104.

65 Vgl. OLG Hamm, Urt. v. 01.12.1983, MDR 84,
404 = VertR-LS 9.
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sel bei kundenfeindlichster Ausle-
gung den Vertreter unangemessen
benachteiligt, ist ihr die Wirksamkeit
nach § 9 AGBG zu versagen. Dieser
Grundsatz der kundenfeindlichsten
Auslegung gilt nach standiger Recht-
sprechung nicht nur fiir eine auf der
Grundlage des § 13 AGBG gefiihrte
AGB-Kontrollklage eines Handels-
vertreterverbandes gegen einen Un-
ternehmer als Klauselverwender,®
sondern auch fur den Individualpro-
zess des Handelsvertreters gegen
das vertretene Unternehmen.® Im Er-
gebnis bedarf es in diesem Zusam-
menhang keiner Vertiefung, ob und
inwieweit im Individualprozess allge-
mein die kundenfeindlichste Ausle-
gung Platz zu greifen hat oder nicht.
Denn jedenfalls ist davon auszuge-
hen, dass bei der Prifung, ob eine
Formularklausel, die den Vertrags-
partner des Verwenders belastet, ge-
gen ein gesetzliches Verbot verstoBt,
auch im Individualprozess zunéchst
die kundenfeindlichste Auslegung
der Klausel zu Grunde zu legen ist.®®
Dem Schutzzweck des AGBG wiirde
sonst nicht hinreichend Geltung ver-
schafft. Aus diesem Grunde benach-
teiligt eine Anrechnungsklausel den
Vertreter bereits dann unangemes-
sen, wenn sie ihm bei abstrakter Be-
trachtung zwingende Rechte ent-
zieht.®® Bei der Wirksamkeitsprifung
auf der Grundlage der kundenfeind-
lichsten Auslegung durfen nur véllig
fernliegende Auslegungsmdglichkei-
ten auBer Betracht bleiben, von de-
nen eine Gefahrdung des Rechtsver-
kehrs ernsthaft nicht zu beflrchten
ist.”” Nur dann, wenn die AGB eine
Regelung enthalten, deren Ausle-
gung durch eine standige hdchstrich-
terliche  Rechtsprechung vorbe-
stimmt ist, ist diese Auslegung der In-
haltskontrolle zugrunde zu legen, so
dass andere Auslegungsalternativen,
die scheinbar mit dem Klauselwort-
laut vereinbar sind, auBer Betracht zu
bleiben haben.”

Eine Klausel in einem formularmaBi-
gen Agenturvertrag, nach der die Auf-
wendungen, die von dem Unterneh-
mer flr eine Pensionskasse geleistet
worden sind, gemaB Nr. 5 der
»@Grundsatze zur Errechnung der
Hohe des Ausgleichsanspruchs® auf
den Ausgleichsanspruch des Vertre-
ters angerechnet werden mit der
MaBgabe, dass der Ausgleich um ein
Drittel der Rente aus der Pensions-
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kasse gemindert wird, verstoBt ge-
gen § 9 AGBG. Denn die Klausel l1asst
unbertcksichtigt, dass es nicht nur
bei der rechnerischen Ermittlung des
Ausgleichs gemaB § 89 Abs. 1 Nr. 1,2
HGB, sondern auch bei der Billigkeit-
sprifung des § 89 b Abs. 1 Satz 1 Nr.
3 HGB stets auf die Umsténde des
Einzelfalls ankommt.”? Eine Klausel,
die festlegt, dass in Héhe des jeweils
bestehenden Kapitalwertes der Al-
tersversorgung kein Ausgleich ent-
steht, nimmt unter Zugrundelegung
des Grundsatzes der kundenfeind-
lichsten Auslegung einen Teilaus-
schluss des Ausgleichs vor. Im Wege
einer abstrakt-generalisierenden Be-
trachtung lasst sich nicht fir jede in
Betracht kommende Fallgestaltung
feststellen, ob mdglicherweise im
Hinblick auf eine vom Unternehmer fi-
nanzierte Altersversorgung im Einzel-
fall von vornherein ein Ausgleichsan-
spruch des Vertreters nicht zur Ent-
stehung gelangt, die Zahlung des
Ausgleichs also nicht der Billigkeit
entspricht, weil in die Betrachtung al-
le denkbaren Umstande einbezogen
werden mussen, in denen ein solcher
Anspruch bestehen kann. Diese
Einzelfallprifung und vor allem -ab-
wégung wird durch eine abstrakt-ge-
neralisierende  Betrachtungsweise
eingeschrénkt wenn nicht gar ausge-
schlossen.” In Rechtsprechung und
Literatur ist anerkannt, dass Ge-
sichtspunkte, die fir einen mdglichst
hohen Ausgleich sprechen, im Einzel-
fall andere Merkmale, die einen weni-
ger hohen Ausgleich rechtfertigen
wurden, derart Uberwiegen koénnen,
dass es geboten ist, trotz der an sich
gegebenen ausgleichsmindernden
Umstande einen ungekirzten Aus-
gleichsanspruch zuzuerkennen.™
Nach MaBgabe des § 89 b Abs. 1
Satz 1 Nr. 3 HGB sind Leistungen des
Unternehmers in die Altersversor-
gung des Vertreters also nur als ein
Billigkeitsgesichtspunkt anzusehen,
der fUr eine Anspruchsminderung
spricht. MaBgeblich dafiir, ob der An-
spruch im Hinblick auf die aus Mitteln
des Unternehmers finanzierte Alters-
versorgung zu reduzieren ist oder so-
gar ganz entfallt, sind stets die Um-
sténde des Einzelfalls.™

Formuliert der Unternehmer darlber
hinaus in seiner formularmaBigen An-
rechnungsklausel, dass die Rege-
lung, nach der der Ausgleichsan-
spruch des Vertreters in Hoéhe des

Kapitalwertes einer vom Unterneh-
mer finanzierten Altersversorgung
nicht entsteht, auf der Rechtspre-
chung des BGH beruhe, erweckt er
damit den unzutreffenden Eindruck
beim Vertragspartner, die Regelung
betreffend der Nichtentstehung eines
Ausgleichs entspreche der hdchst-
richterlichen Rechtsprechung. Mit ei-
ner solchen unzutreffenden Darstel-
lung der Rechtslage erdffnet sich
der Unternehmer zudem die Méglich-
keit, begrindete  Ausgleichsan-
spriche des Vertreters unter Hinweis
auf die Klauselgestaltung abzuweh-
ren. Eine derartige Klauselfassung
birgt die Gefahr, dass der Vertreter
von der Durchsetzung bestehender
Rechte abgehalten wird. Insoweit
liegt auch ein VerstoB gegen das
Transparenzgebot vor,”® so dass
auch diesem Zusatz in der Klausel
nach § 9 AGBG die Wirksamkeit zu
versagen ist.

66 BGH, Urt. v. 29.03.1995, VertR-LS 9 = BGHZ
129, 186; OLG Frankfurt/Main, Beschl. v.
02.12.1997- VertR-LS 5 = VersVerm 98, 60; LG
Minchen |, Urt. v. 11.02.1993 - 7 O 12651/92 -
VertR-LS 1; einschrankend OLG Stuttgart, Urt.
v. 05.10.1979 - VertR-LS 26.

67 LG Gottingen, Urt. v. 01.09.1998 — 3 O 47/98 -
VertR-LS 2; allgemein zur Geltung des Grund-
satzes der kundenfeindlichsten Auslegung im
Individualprozess, vgl. Palandt/Heinrichs, § 5
AGBG Rz. 9; Wolf/Horn/Lindacher, AGBG, § 5
Rzz. 31-33; Ulmer/Brandner/Hensen, AGBG, §
5 Rzz. 4, 31; Erman/Hefermehl, § 5 AGBG Rz.
22; Roth, WM 91, 2085; Heinrichs/Loewe/Ul-
mer/Medicus, 10 Jahre AGBG, S. 83; a.A. OLG
Schleswig, Beschl. v. 23.03.1995, ZIP 95, 759 =
VertR-LS 2 m.w.N.; Horn, WM 84, 449; Schlos-
ser, ZIP 85, 449; Evers/v. Manteuffel, Inhalts-
kontrolle von Handelsvertretervertragen 1998
S. 8f.; offengelassen von BGH, Urt. v. 23. 06.
1993, BGHZ VertR-LS 4 =123, 83; Urt. v. 11. 02.
1992, VertR-LS 2 = WM 92, 395 sub Il 4 der
Grinde; BGH, NJW 94, 1798; BGH, NJW 93,
2369.

68 Vgl. OLG Minchen, Urt. v. 22.01.1997, OLGR
97,137 = VertR-LS 2.

69 Vgl. etwa BGH, Urt. v. 10.12.1997, VertR-LS 5 =
BB 98, 391 fiir den VerstoB einer Uberhangpro-
visionen ausschlieBenden Klausel gegen § 87 a
Abs. 3 HGB.

70 BGH, NJW 94, 1798, 1799; NJW 93, 1133.

71 BGHZ 124, 351, 359 = NJW 94, 1060 - Selbst-
belieferungsklausel - .

72 OLG Dusseldorf, Beschl. v. 24.02.1995, VertR-
LS 18 =NJW-RR 96, 225; v. Westphalen, DB 00,
2255, 2258 f., 2259; Evers, Anm. 11.1.2 zu LG
Disseldorf, Urt. v. 15.08.1990, VertR-LS; a.A.
LG KéIn, Urt. v. 23.05.2000 - 85 O 8/00 - VertR-
LS 1; LG Dusseldorf, Urt. v. 15.08.1990, VertR-
LS 11 = VersR 91, 184; Ankele, Handelsvertre-
terrecht, § 89 b Rz. 134 a.E.

73 LG Munchen |, Urt. v. 10.08.2000, VertR-LS 11,
13 =VersR 01, 55 m. Anm. Kistner.

74 BGH, Urt. v. 21.11.1960, VertR-LS 16 m.w.N. =
VersR 61, 52.

75 BGH, Urt. v. 23.02.1994, VertR-LS 2 m.w.N. =
BB 94, 594; OLG Ké&In, Urt. v. 17.08.2001 - 19 U
206/00 - VertR-LS 26.

76 LG Munchen [, Urt. v. 10.08.2000, VertR-LS 28
=VersR 01, 55 m. Anm. Kistner.
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4. Zusammenfassung Gesellschaften

Die vorstehenden Uberlegungen

zeigen, dass die Ansicht der herr-

schenden Lehre, bei einer Falligkeits-

differenz sei eine Anrechnungsver- avanturo Trotz des im zweiten Halbjahr zu er-
einbarung erforderlich, erheblichen Neue Portalpartner wartenden Abgangs von Kapitalanla-

Zweifeln begegnet. Zum einen ist der
Anrechnungsvereinbarung die Wirk-
samkeit gemaB § 89 b Abs. 4 Satz 1
HGB zu versagen, soweit sie rechts-
gestaltende Wirkung haben wirde.
Zum anderen muss eine Anrech-
nungsklausel in ihrer fur den Aus-
gleichsanspruch  des  Vertreters
feindlichsten Lesart ausgelegt wer-
den. Einer Anrechnungsklausel ist
daher stets die Wirksamkeit zu versa-
gen, wenn sie bei abstrakter Betrach-
tung den Ausgleichsanspruch des
Vertreters entgegen § 89 b Abs. 4
Satz 1 HGB beschréankt.

Der Anrechnungsvereinbarung darf
also im kundenfeindlichsten Ver-
standnis nicht die Rolle einer konsti-
tutiven Regelung hinsichtlich der
Hohe des Ausgleichs zukommen. An-
derenfalls wirde sie den Unabding-
barkeitsgrundsatz des § 89 b Abs. 4
Satz 1 HGB verletzen und damit
gleichzeitig stets auch gegen § 9
AGBG verstoBen.” Dies hat bei einer
formularméBigen Klausel im Gegen-
satz zur individuell ausgehandelten
Vertragsbestimmung zur Folge, dass
es mit Ricksicht auf das Verbot der
geltungserhaltenden Reduktion an
einer Anrechnungsvereinbarung ins-
gesamt fehlt.”

Diese Konsequenzen zeigen, dass
der Ansatz der herrschenden Lehre,
wonach auf das Vorhandensein einer
Anrechnungsvereinbarung abzustel-
len ist, nicht nur dogmatisch nicht
tragfahig ist. Mit Rucksicht auf die er-
heblichen Risiken einer formular-
maBigen Gestaltung der Anrech-
nungsvereinbarung erscheint es vor
allem auch nicht sinnvoll, einer An-
rechnungsvereinbarung Bedeutung
fur die Frage beizumessen, ob eine
anspruchsmindernde Beriicksichti-
gung einer unternehmerseitig finan-
zierten Altersversorgung des Vertre-
ters gemaB § 89 b Abs. 1 Satz 1 Nr. 3
HGB der Billigkeit entspricht.

77 Evers, Anm. 11.2.1 a.E. zu LG Dusseldorf, Urt. v.
15.08.1990 — 16 O 439/89 - VertR-LS.

78 Vgl. Evers, Anm. 23.1 zu LG Minchen |, Urt. v.
10.08.2000 - 12 O 3779/00 - VertR-LS.

Die VPV Versicherungen werden ein
ausgewahltes Angebot ihrer Produk-
te und Services kiunftig unter
www.avanturo.de anbieten. avanturo
ist ein Finanzdienstleistungsportal
und wurde als Joint Venture von Ergo
und Telekom gegriindet.

Mit der Teilnahme an avanturo bietet
der Versicherer nach eigenen Anga-
ben eine stéarkere Prasenz im Internet
und erwartet eine gezielte Unterstut-
zung des VPV-AuBendienstes bei der
Beratung neuer Kunden. Der avantu-
ro-Ansatz passe gut in die kunden-
orientierte Mehrkanalstrategie, heiBt
es aus Stuttgart.

Auch die Européische Reiseversiche-
rung, Marktflhrer in Sachen Reise-
schutz wird neuer Portalpartner.
Kinftig kénnen sich Besucher der
avanturo-Website umfassend Uber
die Angebote der Européischen Rei-
seversicherung informieren und dort
buchen.

DBV-Winterthur
Neugeschéft im Aufwind

Die konsolidierten Beitrage der DBV-
Winterthur steigerten sich im ersten
Halbjahr 2001 gegentber dem Ver-
gleichszeitraum des Vorjahres um
4,9% auf 3.307,9 Mrd. DM. Der Anteil
der Lebensversicherung lag bei
1.626,0 Mio. DM (+1,7%) und der
Schadenversicherung bei 901,3 Mio.
DM (+11,3%). Die Krankenversiche-
rung erzielte 780,6 Mio. DM (+4,8%).

Die Kapitalanlagen des Konzerns er-
hdhten sich vom 1. Januar bis 30. Ju-
ni 2001 von 37.098,0 Mio. DM um
2,8% auf 38.130,2 Mio. DM. Die Net-
toverzinsung der Kapitalanlagen be-
trug im ersten Halbjahr 4,94% und
lag damit deutlich unter dem Vorjah-
reswert, der durch Uberproportionale
Gewinnrealisierung begtinstigt war.

gen und Spezialfondsausschittun-
gen wird die hohe Nettoverzinsung
der Vorjahre nicht erreicht werden
kdénnen, heiBt es in einer Pressemit-
teilung.

In den ersten sechs Monaten konnte
das Neugeschéaft in der Lebens-,
Kranken- und Schadenversicherung
erheblich gesteigert werden. Beson-
ders deutlich ist das Kraftfahrtge-
schéaft gewachsen. Das Neugeschéft
in Kranken verzeichnet eine Steige-
rung von 36,7%.

Deutsche Arzteversicherung
Sponsorenvertrag mit Charité

Die Deutsche Arzteversicherung,
Kéln, und die Medizinische Fakultat
der Humboldt-Universitat zu Berlin,
Universitatsklinikum Charité, schlos-
sen einen Sponsorenvertrag zur For-
derung des ,Reformstudienganges
Medizin“. Im Rahmen des Sponso-
ring verpflichtet sich die Deutsche
Arzteversicherung, in den nachsten
funf Jahren insgesamt 125.000 Euro
an Foérdermitteln der Charité zur Ver-
figung zu stellen. Die Mittel werden
gezielt fir das Projekt Fakultdtsent-
wicklung zur Reform der Medizini-
schen Ausbildung in Deutschland be-
reitgestellt.

Donau
Prémiensprung

Die Donau-Versicherung in Wien mel-
det eine Pramiensteigerung im 1.
Halbjahr 2001 um 8,6% auf 3,9 Mrd.
Schilling (285,3 Mio. Euro). Dabei ist
die Entwicklung in der Lebensversi-
cherung vom Ergebnis bei den Ein-
malerldgen gepragt. Mit 552,4 Mio.
ATS hat die Donau-Versicherung in
dieser Sparte eine Steigerung um
39,5% realisiert. Bei Vertrdgen gegen
laufende Pramie erhdéhten sich die
Pramieneinnahmen um 5,0% auf
650,6 Mio. ATS. Insgesamt hat das
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Unternehmen das Ergebnis in der Le-
bensversicherung um 18,4% auf 1,2
Mrd. ATS verbessert. Die Donau-Ver-
sicherung nltzte auch die letzte M6g-
lichkeit, Lebensversicherungen steu-
erbegtinstigt abzuschreiben.

Sorgen bereitet dem Versicherer, der
im Eigentum der Erste Bank und der
Wiener Stadtischen steht, die Ent-
wicklung der Leistungszahlungen.
Die branchenweite Entwicklung des
Vorjahres hat sich auch in den ersten
sechs Monaten 2001 fortgesetzt. Ins-
gesamt haben sich die Leistungen
der Donau-Versicherung um 26,5%
auf 2,6 Mrd. ATS erhoht. Dazu tragen
die Schaden- und Unfallsparten mit
einer Erhdhung um 13,9% bei. Insbe-
sondere haben sich die Leistungen in
den Kfz-Sparten (+16,2%) und dabei
vor allem in der Kaskoversicherung
(+22,5%) erneut erhoht.

Donau-Generaldirektor Dkfm. Hans
Raumauf: ,Die Steigerung ist ne-
ben einer erhéhten Schadenhaufig-
keit auf hdhere Reparatur- und Er-
satzteilkosten bei den Werkstatten
zurlckzufihren. Zur Einddmmung
der Situation bei den Leistungen wer-
den wir bei den Annahmekriterien
und der Schadensabwicklung kon-
sequente Richtlinien verfolgen und
vermehrt Schadensbegutachtungen
durchfihren.” PST

GeneralCologne Re
Anderungen im Fiihrungskreis

Bei der General Re Corporation, die
ihrerseits zur Berkshire Hathaway
Gruppe gehoérende Dachgesellschaft
der GeneralCologne Re Gruppe gibt
es einen Wechsel in der Unterneh-
mensfihrung. Chairman und Chief
Executive Officer der General Re Cor-
poration Ronald E. Ferguson (59),
wird zum 30. September 2001 sein
Amt als Chief Executive Officer und
im Juni 2002 sein Amt als Chairman
des Boards der Gesellschaft nieder-
legen. Zu seinem Nachfolger wurde
Joseph P. Brandon (42) ernannt,
der am 1. Oktober seine Tatigkeit als
CEO und im Juni nachsten Jahres
die Funktion des Chairmans aufneh-
men wird.

Ferguson bleibt dem Unternehmen
Uber den Zeitpunkt des Ausschei-
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dens aus seinen Amtern hinaus durch
einen langfristigen Beratervertrag
verbunden und wird u.a. sein Amt als
Vorsitzender des Aufsichtsrats der
Koélnischen Ruick fortfihren. Darliber
hinaus wird er im Jahr 2002 einen Sitz
im Aufsichtsrat von Berkshire Hatha-
way einnehmen.

Die GeneralCologne Re Gruppe wird
wie bisher vom Executive Committee
gefihrt, dem neben Brandon als
zukinftigem CEO Franklin Mon-
tross, Dr. Peter LUtke-Borne-
feld und Hans-Peter Gerhardt
angehdren. Im Zuge des Fuhrungs-
wechsels an der Spitze der General
Cologne Re Gruppe werden weitere
personliche Ernennungen im Kreise
des Executive Commitee vorgenom-
men. Franklin Montross wird Presi-
dent und Chief Underwriting Officer
der General Re Corporation. Er bleibt
weiterhin Mitglied des Vorstands der
Kdélnischen Ruckversicherungs-Ge-
sellschaft AG. Hans-Peter Gerhardt,
Executive Vice President der General
Re Corporation, wird mit Wirkung
zum 1. Oktober 2001 zum stellvertre-
tenden Vorsitzenden des Vorstands
der Koélnischen Ruck ernannt. Dr. Pe-
ter Litke-Bomefeld (55) ist zusatzlich
zu seiner Funktion als Vorsitzender
des Vorstands der Kélnischen Rick
zum Stellvertretenden Chairman der
General Re Corporation ernannt wor-
den.

Hannover Riick
Deutscher Vorstand fiir Clarendon

Die Mutter nimmt jetzt bei der Tochter
das Heft starker in die Hand: Mit Wir-
kung vom 1. September 2001 wurde
Dr. Detlef Steiner —derzeitim Vor-
stand der Hannover Rick u. a. flr
das Programmgeschaft zusténdig -
President und Chief Operating Officer
bei deren gréBter Tochtergesell-
schaft, der Clarendon Insurance
Group, New York. Ab 1. Januar 2002
Ubernimmt Steiner dann auch die
Funktion des Chief Executive Officer
der Gesellschaft.

Mit der Verpflichtung Steiners werde
ein weiterer Schritt hin zur Absiche-
rung des Ertragspotenzials beim
Marktflihrer des US-amerikanischen
Programmgeschéfts getan, heiBt es

dazu aus Hannover. Die Verantwor-
tung im Vorstand der Hannover Ruick
fir das konzernweite Programmge-
schéaft Gbernimmt zukinftig Wilhelm
Zeller, Vorstandsvorsitzender der
Hannover Rick.

Ralph Milo (58), der gegenwartige
Chief Executive Officer der Claren-
don, wird nach Ablauf seines Vertra-
ges zum 31. Dezember 2001 in den
Ruhestand treten, jedoch dem Unter-
nehmen mit seiner herausragenden
Marketing-Expertise im  US-Pro-
grammgeschéft weiterhin zur Verfi-
gung stehen.

Die Zustandigkeit fir das Nordameri-
kageschéft der Schaden-Rulckversi-
cherung, dem groBten und wichtig-
sten Markt des Hannover Rick-Kon-
zerns, die bislang ebenso bei Steiner
lag, Ubernimmt Vorstandsmitglied
Jurgen Gréaber. Er wird dartiber hin-
aus — neben seiner unveranderten
Zustandigkeit fir die Finanz-Rick-
versicherung — auch die Koordination
fur die gesamte Nichtleben-Rickver-
sicherung Ubernehmen.

Infolge des Ausscheidens von Steiner
aus den Vorstdnden der Hannover
Rick und E+S Rick und der neuen
Aufgaben flir Graber ergeben sich
weitere Ressortverschiebungen und
Vorstandsbestellungen. Mit Wirkung
vom 1. September 2001 haben die
Aufsichtsréate der Hannover Riick und
E+S Ruck die Herren André Arrago
(51) und Ulrich Wallin (47) zu stell-
vertretenden Mitgliedern des Vor-
stands bestellt.

Arrago, der seit 1985 fir die Hanno-
ver Rick tétig ist und zuletzt als Zen-
tralbereichsleiter der Schaden-Rick-
versicherung fir die romanisch- und
arabischsprachigen Lander sowie fur
Nord- und Osteuropa zustandig war,
wird die Verantwortung fir diese
Mérkte als Vorstand fortfiihren. Daru-
ber hinaus wird er in der Schaden-
Ruckversicherung fir die Landerbe-
reiche Asien und Australasien zustan-
dig sein.

Wallin wird kiinftig in der Schaden-
Ruckversicherung die Zustandigkeit
flr die Markte GroBbritannien und Ir-
land sowie die Specialty Division (sie
umfasst das weltweite fakultative Ge-
schaft der HUK- und Sachsparten
sowie das weltweite Vertrags- und fa-
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kultative Geschéft der Sparten Trans-
port, Luft- und Raumfahrt) Gberneh-
men. Wallin gehdrt dem Hannover
Ruck-Konzern seit 1984 an und war
zuletzt als Zentralbereichsleiter flr
die Specialty Division zusténdig.

Ideal
Neu im Vorstand

Mit Wirkung vom 1. September 2001
wurde Rainer M. Jacobus (38) zum
ordentlichen Vorstandsmitglied der
Ideal Versicherungen bestellt.

Jacobus [6st Rudolf Bénsch ab,
der interimistisch die Vertriebsaufga-
ben von Franz Eichinger, der als
Vorstandsvorsitzender zur has AG
nach Hamburg gewechselt ist, Gber-
nommen hatte. Der zweikdpfige Vor-
stand der Ideal-Gesellschaften be-
steht damit zukinftig aus Jacobus
und Jens Wagner.

Der neue Mann in der Spitze des Ber-
liner Unternehmens war zuvor u.a. als
Vorstand der Cor AG Insurance Tech-
nologies und der Charta Borse fur
Versicherungen AG tétig.

Inter
Wachstum mit Kranken

Die gebuchten Bruttobeitrdge der
ganzen Inter-Gruppe wuchsen ge-
geniber 1999 nur leicht um 1,4% auf
1,203 Mrd. DM. Trotzdem hatte Vor-
standsvorsitzender Bernd Jansen
bei der Vorstellung der Zahlen Grund
zum Optimismus: Die Inter Kranken,
die in diesem Jahr ihr 75-jahriges Be-
stehen feiert, hat ordentlich zugelegt.

Wahrend andere Traditionsunterneh-
men der PKV mit Wachstumsproble-
men zu kdmpfen haben, konnte sie
ihr Neugeschaft im Jahr 2000 erheb-
lich ausweiten: Das Plus von 17,3%
bei den policierten Vertrdgen ent-
spricht einem Zuwachs von 20,5%
bei den Monatsbeitrdgen brutto.

Getragen wurde diese Entwicklung
nach Angaben des Unternehmens
vom Erfolg des neuen Einsteigertarifs
CompactCare, der die Rolle des
Hausarztes in der medizinischen Ver-
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sorgung starkt. Auch das rucklaufige
Storno trug zum Wachstum bei. In
der  Krankheitskostenvollversiche-
rung konnten netto Uber 1.000 Kun-
den hinzugewonnen werden.

Nur eine leichte Zunahme von 1,5%
war bei den Bruttobeitrdgen zu ver-
zeichnen. Nachdem 1999 die 1-Milli-
arde-Schwelle Uberschritten wurde,
belauft sich das Beitragsaufkommen
unter Einbeziehung von Beitrdgen

aus der RfB nunmehr auf 1,019 Mrd.
DM. Die gebuchten Bruttobeitrage
erreichten mit einem Plus von 1,0%
911,7 Mio. DM.

Gute Zahlen kommen erneut aus dem
Bereich Kapitalanlagen: Die bei ei-
nem Anlagebestand von 3,392 Mrd.
DM erzielte Nettoverzinsung von
7,8% stellt erneut einen Spitzenwert
dar. Insgesamt wuchsen die Kapital-
ertrdge gegenlber dem Vorjahr um

75 Jahre Inter Kranken

deln.

tragseinnahmen erreicht.

Unternehmen.

nen DM.

Noch ein Unternehmen aus der groBen Griindungswelle der PKV in den
20er-Jahren feiert in diesem Jahr Jubilaum: Die Inter Krankenversiche-
rung blickt auf ihr 75-jéhriges Bestehen zurtck. Ihre Wurzel ist die Kran-
kenunterstiitzungskasse ,,Nothilfe®, die im Jahr 1926 in Ludwigshafen in
der Rechtsform einer eingetragenen Genossenschaft gegriindet wurde.
Die Kasse entwickelte sich rasch durch einen lebhaften Zulauf an Mit-
gliedern — ein Beweis dafiir, dass die Grindungsidee einem real vorhan-
denen Bedarf entsprach. Bereits in den ersten flinf Jahren des Bestehens
wurde mehr als 1 Million Reichsmark an Unterstitzungsleistungen aus-
bezahlt. Das lebhafte Wachstum gab 1932 die Veranlassung, die Genos-
senschaft in einen Versicherungsverein auf Gegenseitigkeit umzuwan-

1935 erwarb der Verein das Grundstiick CarolastraBe (heute Erzberger-
straBe) 9-13 in der Mannheimer Oststadt und verlegte seinen Sitz nach
Mannheim. Der Zweite Weltkrieg mit seinen Folgen verursachte tiefe Ein-
schnitte, von denen die ,Nothilfe® sich erst in den flinfziger Jahren erho-
len konnte. 1960 wurde ein Bestand von rund 27 Millionen DM an Bei-

Ab 1962 wurde von dem neuen Vorstandsvorsitzenden Jirgen List, der
Uber mehrere Jahrzehnte die Geschicke der Inter bestimmen sollte, eine
neue Entwicklung eingeleitet. Hierzu gehdérten vor allem die Umstellung
und Erweiterung der Organisation und die Zusammenarbeit mit anderen

1963 begann die Kooperation der ,Nothilfe“ mit der ,Versicherungs-
anstalt Ostdeutscher Handwerkskammern® (VOHK) V.a.G. in Berlin, der
heutigen Inter Lebensversicherung aG. Diese Zusammenarbeit flhrte
1968 zur Verschmelzung. 1971 legte sich das vergréBerte Unternehmen
den Namen ,Inter Krankenversicherung auf Gegenseitigkeit“ zu. Bis et-
wa Mitte der siebziger Jahre gelangen weitere, z.T. gréBere Fusionen, in
denen die Inter stets das aufnehmende Unternehmen war. Entsprechend
wuchsen die Pramieneinnahmen; 1975 betrugen sie bereits 175 Millio-

Unter der neuen Firmierung gewann der Aufschwung des wachsenden
Unternehmens nachhaltig an Dynamik. Die gute wirtschaftliche Entwick-
lung machte es notwendig, 1969/70 am Firmenstandort Mannheim ein
neues Verwaltungsgebaude zu errichten und dieses 1984 noch einmal
wesentlich zu erweitern. Zurzeit laufen die Vorarbeiten zum Bau eines
weiteren Verwaltungsgebdudes in unmittelbarer Nahe der bestehenden
Firmengebdude, das Ende 2002 bezugsfertig sein soll.
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15,5% auf 310,0 Mio. DM. Das gute
finanzielle Ergebnis erlaubt es wie-
derum, die erfolgsabhéangige Bei-
tragsrickerstattung fur das Jahr
2001 in gleichem Umfang wie fir das
Jahr 2000 vorzunehmen. Abhéngig
von der Zahl der leistungsfreien Jahre
variiert sie zwischen drei und sechs
maBgeblichen Monatsbeitragen.

Die Zahl der Neuvertrage bei der Inter
Leben lag um 18,9% unter denen des
Vorjahres. Die Versicherungssumme
erhohte sich um 1,1% auf 8,874 Mrd.
DM. Das Beitragsaufkommen unter
Einschluss der Beitrage aus der RfB
lag mit 275,3 Mio. DM um 1,9% Uber
Vorjahresniveau. Bei einem Anlage-
bestand von 2,472 Mrd. DM konnten
Ertrage von 241,3 Mio. DM erwirt-
schaftet werden; dies entspricht ge-
genlber dem Vorjahr einer Zunahme
von 12,5%. Mit einer Nettoverzin-
sung von 8,8% konnte erneut ein
Spitzenwert erreicht werden.

Der Versicherungsbestand der Inter
Allgemeine wuchs um 8,5% auf
154.176 Vertrage. Die gebuchten
Bruttobeitrdge nahmen um 8,2% auf
47,4 Mio. DM zu. Unbefriedigend war
das versicherungstechnische Ergeb-
nis, das sich gegeniber 1999 um
39,6% auf 1,629 Mio. DM verringerte.
Durch ein stark verbessertes nicht-
versicherungstechnisches Ergebnis
erhdhte sich der Jahrestberschuss
von 0,784 Mio. DM auf 4,574 Mio. DM
im Jahr 2000.

Bei der von der Inter in Personalunion
geflhrten Freien Arzt- und Medi-
zinkasse VWaG (FAMK), Frankfurt am
Main, haben sich im Jahr 2000 die
Beitrage inkl. der Einmalbeitrage aus
der RfB um 35,4% von 44,3 auf 60,0
Mio. DM erhéht. Hierin sind die ge-
buchten Bruttobeitrdge enthalten, sie
wuchsen nur moderat um 1,6% von
41,0 auf 41,7 Mio. DM. Dem ent-
spricht auch das Wachstum des Net-
tobestandes um 1,1%.

Die Bausparkasse Mainz AG (BKM),
schloss 2000 rund 42.300 neue Ver-
trage mit einer Gesamtbausparsum-
me von 2,08 Mrd. DM (-8,2%) ab. Der
Spargeldeingang belief sich auf 298
Mio. DM (-1,3 %).

Im laufenden Jahr rechnet die Inter in
ihrer Hauptsparte Krankenversiche-
rung mit einem Pramienwachstum
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von 3% und einem Nettozuwachs an
Krankheitskostenvollversicherungen
von mindestens 2.500 bis 3.000 Per-
sonen.

Mannheimer
Neues Vorstandsmitglied

Dr. Frederic RoBbeck (34) wurde
am 1. September 2001 zum stellver-
tretenden Vorstandsmitglied der
Mannheimer Lebensversicherung AG,
Mannheimer  Krankenversicherung
AG und Mannheimer Versicherung
AG ernannt. Zum 1. Januar 2002 wird
er die Leitung der Zweigniederlas-
sung Minchen Ubernehmen und da-
mit die Nachfolge von Siegfried K14 -
re antreten.

Der gebdrtige Essener kennt das Ver-
sicherungsgeschéft aus Studium und
Praxis: Von 1987 bis 1993 studierte er
an der Universitat Minchen Betriebs-
wirtschaft mit dem Schwerpunkt be-
triebswirtschaftliche Risikoforschung
und Versicherungswirtschaft. Seine
berufliche Laufbahn begann er in
Kdln bei der Nordstern Versicherung,
die spater mit der Colonia zur AXA
Colonia fusionierte. Dort war er
zunéchst Vorstandsassistent im Res-
sort Industriekundengeschéft. Be-
rufsbegleitend promovierte er in
Minchen zum Thema ,,Preisbildung
auf dem industriellen Feuerversiche-
rungsmarkt“. AnschlieBend wurde er
GroBkundenbetreuer in der Abteilung
Sach-Industrie der KéIner Niederlas-
sung. SchlieBlich ging er Geschafts-
stellenleiter Vertrieb nach Osna-
bruck.

Anfang 2001 folgte der Wechsel zur
Mannheimer: Bis Juni durchlief er
verschiedene Abteilungen der Direk-
tion in Mannheim, um sich auf seine
zukiinftige Aufgabe vorzubereiten.

Miinchener Riick
Umbkehr zu einem harten Markt

Umsatz und Ertrag der Munchener-
Rick-Gruppe steuern mit zweistelli-
gen Zuwachsraten auf die fir das
Gesamtjahr gesetzten Ziele zu und
erlauben wahrscheinlich eine Wie-
derholung der Vorjahresdividende

von 1,25 Euro, heit es in einer Pres-
semitteilung zur Prasentation der
Halbjahreszahlen.

Der Konzernlberschuss stieg per 30.
Juni 2001 auf 1,3 Mrd. Euro nach
rund 650 Mio. Euro zur Jahresmitte
2000, das Ergebnis je Aktie von 3,69
Euro auf 7,34 Euro. In diesem Uber-
schuss ist jedoch ein einmaliger Son-
dereffekt von 550 Mio. Euro aus der
zeitndheren Bewertung der Anteile an
der Allianz enthalten. Nach einem Zu-
wachs der Beitragseinnahmen im 1.
Halbjahr 2001 um 12,1% auf 17,1
Mrd. Euro erwartet die Gruppe fir
das Gesamtjahr bei unveranderten
Wechselkursen einen Umsatz von
rund 34 Mrd. Euro. Die Rickversiche-
rung werde ein groBeres Wachstum
verzeichnen als Erstversicherung und
Asset-Management.

Die Ruckkehr zu einem harteren
Markt ist dabei in der Ruckversiche-
rung eingeleitet. Der Anstieg der
Schaden-Kosten-Quoten auf zum
Teil deutlich Gber 110% ist nach An-
gaben der Minchener Rick jetzt of-
fenbar gebrochen. Die Quote habe
sich bei der Gesellschaft im 1. Halb-
jahr gegenliber dem letzten Ge-
schéftsjahr um rund 5%-Punkte
reduziert auf 108% (ohne Naturkata-
strophen) und auf 110,3% (ein-
schlieBlich Naturkatastrophen). Den-
noch sei das Ratenniveau immer
noch deutlich zu niedrig, vor allem
angesichts der fast unverandert ho-
hen Schadenlast und der hohen Haf-
tungen aus Naturkatastrophen und
Industrierisiken.

Weitere Bedingungsverbesserungen
zugunsten der Rickversicherer sind
nach Meinung der Gesellschaft not-
wendig und Uberfallig. Die Bereit-
schaft dazu sei auf dem Markt auch
erkennbar.

Haben Sie kein Mitleid,
Schenken Sie
Aufmerksamkeit.

@ Lebenshilfe

Bundesvereinigung Lebenshilfe fiir
Menschen mit geistiger Behinderung e.V.,
Postfach 70 11 63, 35020 Marburg,
Spendenkonto 299, Marburger Bank
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Nirnberger
Versicherungsgruppe

Neu im Vorstand

Dr. Wolf-Ridiger Knocke (45) ist
seit 1. September 2001 Vorstands-
mitglied der Nurnberger Versiche-
rungsgruppe fur den Bereich Infor-
matik.

Der promovierte Naturwissenschaft-
ler und Diplom-Mathematiker war zu-
letzt im Vorstand der Condor zustan-
dig fur die Bereiche Informationssys-
teme und Mathematik/Betrieb der
Lebenssparte.

Knocke ist Mitglied im Fachaus-
schuss flr Betriebswirtschaft und im
Arbeitskreis  Versicherungsanwen-
dungsarchitektur des Gesamtver-
bandes der Deutschen Versiche-
rungswirtschaft.

Sicher Direct

Uberleben als Markenname
der AXA

Die Sicher Direct Versicherung AG
aus Dreieich bei Frankfurt am Main
fusioniert rickwirkend zum 1. Januar
2001 mit der AXA Colonia Versiche-
rung AG. Sicher Direct ist bereits eine
hundertprozentige Tochtergesell-
schaft der AXA Colonia.

,Sicher Direct” bleibt als Produkt-
marke bestehen. Das Service-Center
fuhrt nach Wirksamwerden der Fusi-
on die Geschéfte (Vertragsverwal-
tung und Schadenbearbeitung) der
ehemaligen Sicher Direct Versiche-
rung AG am Standort Dreieich weiter.
Mit der Integration der Sicher Direct
soll ein wichtiger Baustein in der neu-
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en Multikanal-Strategie der deut-
schen AXA-Gruppe realisiert werden,
heiBt es. Mit den Synergien der Fusi-
on soll zudem die Profitabilitat des
Kfz-Direktversicherers ermoglicht
werden, der in seiner kurzen, wech-
selvollen Geschichte bisher in erster
Linie rote Zahlen produziert hat.

Thuringia
Kréftige Zuwéchse

Das Versicherungsgeschéft der Thu-
ringia im ersten Halbjahr 2001 ist ge-
kennzeichnet von kréftig gestiegenen
Pramieneinnahmen im selbst abge-
schlossenen Geschaft (+9%), einer
gegenliber 2000 geringeren Scha-
denbelastung (Schadenquote brutto
64,5% nach 67,2%) und einer leicht
reduzierten Kostenquote (Kostensatz
-3,3%-Punkte infolge der Zusam-
menlegung von Stabsabteilungen der
neu geschaffenen Generali Lloyd
Thuringia Verwaltungs-Service AG).
Insgesamt ist die Entwicklung in den
ersten sechs Monaten als sehr zufrie-
denstellend zu bezeichnen und ent-
spricht voll den Erwartungen, so das
Unternehmen.

Aufgrund der bis jetzt vorliegenden
Erkenntnisse besteht in Miinchen Zu-
versicht, dass aus dem Versiche-

rungsgeschaft und dem allgemeinen
(Finanz-)Geschéaft wieder ein Jahres-
Uberschuss erzielt wird, der sowohl
eine angemessene Dividendenaus-
schittung an die Aktionére als auch
eine Starkung der Eigenmittel ermdg-
licht.

Volksfiirsorge
Immobilien-Investment de luxe

Der derzeitige Immobilienbesitz der
Volksfirsorge hat nach Angaben des
Unternehmens einen Marktwert von
rd. 3,4 Mrd. DM. Gerade in den letz-
ten Jahren hat die Volksflirsorge
beim Erwerb und Bau von Immobilien
gréBten Wert auf hervorragende La-
gen gelegt. Jetzt setzt das Unterneh-
men diesem Engagement die Krone
auf: Mit einem Investitionsvolumen
von 125 Mio. DM wird an der Ham-
burger AuBenalster neben der Volks-
flrsorge-Hauptverwaltung ein acht-
geschossiges Hotel mit 281 Zimmern
und Suiten auf einer Nettogrund-
flache von 22.000 Quadratmetern
entstehen.

Die Le Meridien Hotel-Gruppe soll als
Partner und langfristiger Mieter in
dem Hotel Luxus-Klasse mit 5-Ster-
ne-Plus-Ambiente garantieren.
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Jubilden im AuBen- und Innendienst

Name | Jubilaumsdatum | Jahre | Ort | Gesellschaft und Stellung
Bader, Heinrich 6.9.2001 25 Wiesbaden R+V Versicherung, Abteilungsleiter
Johann, Gerd 15.9.2001 40 KéIn Nurnberger Versicherungsgruppe, Generalagent
Kowalczyk, Renate 1.10.2001 25 Dortmund Continentale, DBA-Service/Vertriebsunterstiitzung
Mink, Ute 16.9.2001 25 Wiesbaden DBV-Winterthur, Sachbearbeiterin
Reuter, Kurt 15.9.2001 25 Hamburg HanseMerkur, Versicherungsangestellter
Schreiner, Jirgen 1.10.2001 25 Nirnberg Continentale, Regionaldirektion
Schulze, Sylvia 1.10.2001 25 Hamburg Continentale, Kundendienst-Zentrum
Urban, Dieter 1.9.2001 25 KéIn Gerling, Handlungsbevollméachtigter
Wack, Franz-Xaver 16.9.2001 40 Minchen Barmenia, Hauptinspektor
Wiegel, Klaus 1.10.2001 25 Disseldorf Continentale, Regionaldirektion
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